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EDITORIAL

Tras los primeros siete meses del gobierno aprista de Alan Garcia,
su politica frente a la Amazonia no aparece delineada, y menos aln
aquella frente a las poblaciones ind igenas v riberefias. Cierto es que el
énfasis en las colonizaciones, el endeudamiento externo para finan-
ciar las burocracias de los proyectos especiales, y el discurso conquis-
tador ha perdido actualidad ante el agro andino y los grandes proble-
mas problemas nacionales. Sin embargo, no basta desenfatizar la es-
trategia de la marcha hacia el oeste; se reqguiere del disefio de una po-
Iitica, de la explicitacion de una nueva concepcion en el tratamiento
de la Amazonia y de medidas concretas. Ofrecimientos no oficiales
ha habido y para mayo se anuncia una reunién presidencial con orga-
nizaciones nativas.

Existe pues la necesidad de definir el tratamiento que el Estado
dard a las sociedades nativas y sus organizaciones y demostrar que se
estd dispuesto a cumplir con el DS 461-85-EF de octubre de 1985
que establece que la titulacidn e inscripcion de comunidades debe
ser concluida en dos afios. Esto (ltimo exige la consideracion de las
solicitudes de inscripcién y de ampliacion, y la supresion del articu-
lo 11 del DL 22175 para garantizar a las comunidades nativas la pro-
piedad sobre las dreas de aptitud forestal y barreales, asi como el re-
conocimiento de las cochas como reservas comunales.

Pero no son ésts los Unicos asuntos que exigen decisién. Por ello
Amazonia Indigena incluye en este nimero dos temas que requie-
ren pronta atencion. El articulo de David Stoll sobre el Instituto
Lingliistico de Verano coincide con el 40 aniversario del LV en el
Perli que éste se apresta a celebrar en abril. Las reflexiones alli ex-
puestas apelan a la necesidad de construir estrategias por encima de
posturas escuetamente anti-imperialistas en torno a un tema que aidn
reclama discusién. Por otro lado, los planteamientos de los Comités
Arroceros del departamento de Loreto y de la Federacién Campesina
de Maynas en torno al proyecto de introduccién de bafalos tocan el
tema de la democratizaciéon del desarrollo. El dltimo articulo provo-
ca, finalmente, un andlisis en torno al turismo y su industria en el
ambito de las poblaciones nativas que a su vez devela las relaciones
e implicaciones ideoldgicas de dicha realidad.
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cQue hacer con el ILV?

David Stoll *

S

Cuando en el siglo dicinueve los pio-
neros blancos emigraban al-oeste nortea-
mericano, segun la version de Holly-
woad, siempre llegaba el momento en
el que éstos se encontraban atacados
por los pielesrrojas. Rodeados por hos-
tiles, los pioneros ponian sus carretas
en circulo para repelerlos. En los tli-
mos quince afios, algo similar havenido
ocurriendo con el Instituto Linglistico
de Verano (ILV} en América Latina.
En este caso, los hostiles son antropo-
logos, la izquierda y otros nacionalis-
tas. A veces, éstos tienen como aliados
a curas catdlicos ademas de organiza-
ciones nativas. Y la Sétima Caballerfa
llega por fin al rescate, personificada
por altos funcionarios de gobierno, mi-
litares e incluso embajadas norteameri-
canas.

Antes .del término de su periodo
presidencial Alan Garcfa habra de
abordar el tema de qué hacer con el
Instituto Lingliistico cuyo convenio
expira en octubre de 1989. Lo mismo
deberan hacer respecto de esta contro-
vertida institucion los peruanos que
guieren superar un estilo de dependen-
cia que evoca la era del guano.

Ya que el ILV muchas veces s6lo ha
sido entendido a medias conviene
presentar la estrategia bésica del grupo.
En los primeros afios de la organiza-
cidn, su fundador Guillermo Town-
send explicd que el grupo se dedicaba
a2 superar dos de las barreras que el
Protestantismo enfrenta entre los
pueblos nativos. La primera es la del
idioma, para lo cual el grupo se hade-
dicado a la linglifstica y a la traduccién
de la Biblia. La segunda barrera, expli-
o6 Townsend, era la oposicion politi-
ca vy, para superarla, el 1LV tomo la de-

cisibh de no presentarse como una
mision evangélica.

En lugar de explicar que esta dedi-
cado a formar iglesias evangélicas en
cada uno de los grupos idiométicos
donde trabajaba como institucién lin-
glistica, el grupo se ha presentado co-
mo una institucidn cientifica y huma-
nitaria. Para defenderse de las inevita-
bles reacciones el ILV firmb conve-
nios con los gobiernos ofreciendo es-
timulos como servicios de vuelos, es-
cuelas bilinglies y otros programas de
integracion. Proporcionando tales ser-
vicios el Instituto logré una y otra
vez convencer a funcionarios y milita-
res de ser una institucion de gran utili-

"dad para el Estado. En 1953, en el Perti,

cuando la lglesia Catdlica descubrid
el verdadero propbsito del ILV vy lo
denuncié como lobo disfrazado de
oveja, el gobierno de Manuel A. Odria

"se puso del lado de los norteamerica-

nos,

Han pasado ya diez afios desde que
antropologos, lingiifstas y otros inte-
lectuales trataron de expulsar al 1LV
del pafls. Bajo el gobierno militar de
Morales Berm(dez, en 1975-76, el Ins-
tituto fue acusado de ser fachada de la
CIA, destructor de las culturas indi-
genas y cosas por el estilo.

Ya no deberia ser necesario hacer
otro listado de las maldades del ILV.
Sin embargo, es importante anotar que
entonces hubo relativamente poca par-
ticipacion indigena en la campafia con-
tra el Instituto. En Colombia y Ecua-
dor en cambio si’ la hubo y de manera
significativa. Y no es que sea dificil
toparse con indigenas peruanos que
tengan desacuerdos con el Instituto.

En parte, su ausencia se debi6 al he-
cho de que hace una década existian
muy pocas organizaciones nativas en la
selva. Pero también podria deberse al
tipo de argumentos contra el ILV es-
grimidos de manera predominante que
poco tenian que ver con las reivindica-
ciones nativas. Ya que la campafia con-
tra el Instituto fue mayormente cosa
de blancos, conviene reflexionar sobre
las acusaciones de entonces.

Una acusaciéon principal contra el
ILV era la de destruir las culturas na-
tivas. No hay duda que el ILV ha teni-
do un efecto erosionador e impositivo
sobre los sistemas culturales de la
Amazonia. A sus bases de apoyo en los
Estados Unidos el [nstituto promete
que no dejard un grupo nativo hasta
que haya un ‘ntcleo de creyentes’, es
decir, una iglesia. Ello es necesario
pues el Instituto parte de una concep-
cién milenarista que supone que Jesu-
cristo no volvera para construir su
Reino de mil afios hasta que haya
creyentes en cada pueblo nativo del
mundo. Naturalmente, en algunos
grupos muchos indigenas han hallado
suficiente de bueno en la nueva
religibn como para convertirse. Pero,
équé de las numerosas comunidades
que no quieren nada que ver con el
evangelismo o que quieren guar-
dar cierta distancia? Y mds aGn équé
de la gran mayoria, aquellos que insis-
ten en interpretar la nueva religion
a su propia manera, sin cumplir con to-
dos los requisitos de las misiones?

De la misma forma, el ILV ha to-
mado para si el derecho de seleccio-
nar lo que es bueno v lo que es malo
de las culturas nativas, segln sus proe-
pios criterios norteamericanos. Un
ejemplo bien conocido son las campa-
fias contra el masato y otros elemen-
tos de la cultura que no resultaran del
agrado de los misioneros. El Instituto
fomentd el divisionismo, escogid a sus
propios Iideres, concentré a la paobla-
cion alrededor de las escuelas bilin-
giies y le cred a la gente problemas de
orden social y ecoldgico.

Sin embargo, también hay due
reconocer que, de una u otra forma,
muchos nativos han logrado defender-
se. La figura del maestro bilingiie es
elocuente. Al comienzo, el Instituto
quiso utilizar a los maestros para
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evangelizar a la gente, persuadirlos
de aceptar la colonizacion y montar
campafias contra aspectos de las cul-
turas que no gustaban de los funda-
mentalistas evangélicos norteamerica-
nos. Sin embargo muchos de los maes-
tros y sus alumnos no aceptaron estas
funciones y se convirtieron en defen-
sores de su gente frente al ILV vy a
otros grupos de afuera.

En cuanto a otras acusaciones —que
el 1LV estaba esterilizando mujeres
nativas contra su voluntad, extrayen-
do uranio, convirtiendo idiomas indi-
genas en codigos militares para el
ejército estadounidense en Vietnam—
no existen evidencias sustantivas que
prueben este tipo de comportamiento.

Tampoco las hay en relacion al
cargo de que el Instituto sea una fa-
chada de la CIA. Sin embargo si con-
tamos con informacién interesante,
parte de la cual estd directamente
relacionada con el Perd. Cuando el
entonces Primer Ministro General Jor-
ge Ferndndez Maldonado anuncio la
expulsion del ILV en abril de 1976,
los directores del Instituto estaban
acudiendo a la embajada norteameri-
cana en Lima en busca de consejos y
de respaldo. No resulta totalmente
claro qué es lo que la Embajada hizo
en auxilio del ILV. Que hubo con
seguridad alguna ingerencia lo de-
muestra la existencia de documentos
oficiales norteamericanos accedidos
mediante la Ley de Informacion Pu-
blica (Stell 1985: 297 - 300).

{Significa esto que el ILV es real-
mente una fachada de la CIA? Yo
creo que no, por las siguientes razo-
nes. En primer, lugar, el ILV tiene su
propia trayectoria como misién reli-
giosa que data de bastante antes de la
fundacion de la CJA, En segundo
lugar, el ILV tiene su propia base de
financiacién, muy amplia, en las igle-
sias evangélicas con sede en Estados
Unidos. No necesita por tanto el di-
nero del gobierno norteamericano para
funcionar. Y, en tercer lugar, a pesar
de las solicitudes ocasionales de parte
del Instituto a Washington de respaldo
diplomatico —solicitudes a veces recha-
zadas— el grupo ha mostrado un deseo
dé mantener una cierta distancia de
su gobierno. No es dificil entender por
qué: no quiere verse implicado en ma-
quinaciones politicas sucias mas alla

de sus propios propositos religiosos y
sufrir las inevitables reacciones nacio-
nalistas. Mientras el ILV ha utilizado
su identidad de institucién cientifica
de manera eventualmente conspirativa,
no hay duda de que su juego es el de la
propia conspiracion evangélica.

Sin embargo la relacion del 1LV
con su embajada en el contexto de la
crisis de 1976 si implica algo impor-
tante. Significa que para la embajada
norteamericana el ILV constituye una

* institucién valiosa. Lo es porque de

surgir problemas supuestamente vincu-
lados a la sequridad nacional estadouni-
dense en cualquier grupo nativo de la
amazonia peruana, se sabe que alla se
cuenta con norteamericanos confiables
que tal vez estén dispuestos o puedan
ser forzados a proporcionar consejos.
Es por esa razbn que se puede decir
que mientras que el |LV no es una fa-
chada de la CIA, si constituye un re-
curso 0 apoyo potencial para la poli-
tica exterior del gobierno estadouni-
dense. En este sentido limitado, los
opositores al 1LV en 1976 tenian ra-
zon. No es saludable que el Per( en-
tregue gran parte de su politica lin-
gliistica a una institucion extranjera.
Uno gue otro experto esta bien; {pero
toda una institucién extranjera como
el Instituto Linglfstico de Verano?
El Perll nunca entregaria su politica
indigenista a una institucion chilena o
ecuatoriana, ¢{por qué si a una nor-
teamericana?,

La razon de esta situacion apa-
rentemente absurda tiene que ver con
lo que se llama colonialismo interno.
Es decir, el trato subordinado que la
sociedad peruana estd acostumbrada a
dar a los ciudadanos indigenas. La
enorme influencia del 1LV no se debe
solo a sus envidiables recursos, a la de-
dicacion de sus integrantes o a su des-
treza politica. En el fondo se explica
por el hecho de que el LV viene de
afuera para servir como internediario
entre la sociedad oficial v las socieda-
des indigenas. Se ha hecho tan in-
fluyente al brindar servicios valiosos
tanto al gobierno peruano como a al-
gunos indigenas. Utiliza su posicidn
frente al gobierno para montar amplios
programas de educacion y desarrollo
en las comunidades nativas; y utiliza
la influencia ganada en éstas (ltimas
para fortalecer su posicién frente al
gabierno,

Entre los resultados tipicos de esta
situacion esta el hecho de gue el
desarrollo de la etnolingliistica como
profesion nacional se haya estancado.
No se trata solamente de que los
norteamericanos del 1LV sean gente
muy trabajadora y sacrificada. Ya gque
los gobiernos peruanos han prestado
mds importancia a comprar armamen-
tos que a apovyar el progreso social, la
presenciz del Instituto, autofinanciada
desde los Estados Unidos, ha servido
como excusa para no brindar apoyo
a la etnolingiiistica nacional. Y esto
no solo afecta a los profesionales urba-
nos. Recuerdo a un joven maestro bi-
linglie del Marafion que tenia interés
en estudiar lingliistica. Un amiga suya
del ILV tuvo que recomendarle que se-
ria mejor profesionalizarse en otra
cosa, como pedagogia. Por la falta de
financiacion nacional, postular para
linglifsta es como postular para ser as-
tronauta e ir a la luna.

{Como salir de esta dependencia?
Una respuesta popular es expulsar a
los gringos lo mas pronto posible. Se
puede decir gue la merecen. Pero co-
mo los opositores en diversos paises
han aprendido, a través de amargas
experiencias, esto no resulta nada fa-
cil. Y sin querer ser aguafiestas hay
que decir que tal vez no valga la pena.
Los que proponen expulsar. al ILV
sin mas tramite tienen que asumir la
existencia de varias realidades desa-
aradables.

En primer lugar, el ILV sabe cémo
luchar con fuego contra el fuego {con
bastante eficacia). Cuando los oposi-
tores de 1975-76 acusaron al grupo de
ser agente del imperialismo y frente
de la CIA el Instituto v sus padrinos
nacionales respondieron calificando a
los opositores como subversivos. Ex-
presado de manera reservada en altos
circulos del gobierno vy las fuerzas ar-
madas —sin necesidad de recurrir a rui-
dosas campafias periodisticas comao la
oposicidbn— este argumento resulio
més poderoso y eficaz. Parece haber
sido decisivo para que salieran al resca-
te del ILV, al igual que sucediera en
Colombia.

En segundo lugar, resulta dudosc
que un gobierno latinoamericano ex-
pulse al ILV a menos que esté enfren-
tado con el gobierno norteamericanc
por otros motivos. Los casos en qus
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=l ILV ha perdido sus convenios en
América Latina —en 1977 en Brasil,
zn 1979 en México, en 1979-81 en
Panamd vy en 1981 en Ecuador— han
respondido a este tipo de coyunturas
2n mayor o menor grado (1). Aquf
en el Per(l es posible que sélo una cri-
sis en la relacion entre Lima y Was-
fington —tal vez respecto de la deuda
externa— proporcione las condiciones
necesarias para actuar contra el ILV.

{Por qué no aprovechar esta coyuntu-
ra?

La respuesta a esta pregunta tiene
que ver con un tercer problema. Ocu-
rre que la voluntad oficial de expulsar
o cancelar el convenio con el ILV no
necesariamente marcha junto con la
voluntad de reemplazar sus servicios
a la poblacién indfgena. Esta Gltima
cuesta no sélo una toma de conciencia,
sino también dinero, ninguno de los
cuales abundan en la mayoria de los
gobiernos latinoamericanos y sus poli-
ticas-indigenas.

En el caso del Ecuador, el decreto
1159 de 1981, que rescindid el con-
venio con el Instituto, asignd a diver-
sas dependencias ptblicas las respon-
sabilidades necesarias para reemplazar
sus servicios. Solo hubo algo que fal-
t0 en este decreto del fallecido Presi-
dente Roldds: de dénde provendrian
los fondos para las partidas presupues-
iales de los nuevos programas naciona-
les.

El no reemplazo de los servicios
del ILV agravard seguramente una
cuarta implicacién probable de expul-
sar al ILV. Esta consiste en la division
entre comunidades y organizaciones
nativas. Ecuador servird otra vez de
sjemplo. Hasta la rescicién del conve-
nio en 1981, los indigenas evangélicos
del Ecuador trabajaron mayormente
dentro de las organizaciones junto con
ios no-evangélicos. Por lo menos en
algunas comunidades selvaticas y serra-
nas anteriormente divididas por los
conflictos religiosos habia indicios de
que catolicos vy protestantes estaban
aprendiendo a convivir y trabajar jun-
ios. A partir de entonces el 1LV resis-
ti6 subrepticamente a la cancelacion
de su convenio sacando provecho del
Sien fundado miedo de sus clientes in-
digenas a perder lo que estaban acos-
tumbrados a recibir. Con las polémi-
cas en contra y a favor del ILV vigjas

heridas se volvieron a abrir y los nati-
vos volvieron a enfrentarse entre si.
Los dos bandos comenzaron a califi-
carse mutuamente de tontos Utiles
del imperialismo norteamericano o del
comunismo soviético. Entonces los
evangélicos salieron para formar sus
propias organizaciones paralelas. S6lo
cuatro afios mas tarde las dos faccio-
nes estan empezando a hacer las pa-
ces.

Aqui en el Perd, el convenio ac-
tual del Instituto Linglistico tiene
vigencia hasta octubre de 1989. El
ILV dice que, para esa fecha gquiere
terminar la mayoria de sus activida-
des en la selva y entregar la base al
Estado, Hay que recordar, sin embar-
go que para el Instituto tales metas
son bastante relativas. En los afios
cincuenta la filial del Per( afirmaba
que terminaria alrededor de 1970. En
este afio del Sefior dicen que sera
para 1989. Cierto es que en Boli-
via el ILV estd cumpliendo con su
compromiso de terminar su progra-
ma en 198b,

En realidad el ILV si tiene inte-
rés en obtener un nuevo convenio
para ir mas alla de 1989, pero proba-
blemente mayormente para proteger
su expansién en la sierra donde estd

interesado en trabajar en hasta doce
variedades dialectales del guechua.
En la selva podria multiplicar los con-
venios de nuevo estilo ya existentes,
acuerdos ad hoc para fines especifi-
cos y de plazo limitado a través de
agencias evangélicas que trabajan en
desarrollo comunal como Vision Mun-
dial y Vecinos Mundiales.

Es importante anotar gue la mul-
tiplicacion de proyectos de desarro-
llo por parte del ILV se debe en pa-
te a las demandas de los propios na-
tivos. Son tantos los indigenas que
realmente no encuentran mayor valor
en las traducciones biblicas, vy la re-
sistencia nativa a los propésitos reli-
giosos del ILV es tan fuerte, que inclu-
so algunns de sus propios miembros
estan tomando conciencia y empiezan
a afirmar que preparar el camino para
el Evangelio ““tomara mucho tiempo”’.
Mientras tanto los indigenas si tienen
nuevas necesidades econdmicas. Res-
pondiendo a estas necesidades con
proyectos de desarrallo, el ILV estd
apuntaléndose en comunidades que
pudieran volverse en su contra.

Sea que el ILV salga en 1989 o
antes, conviene comenzar a progra-
mar la transferencia de funciones
desde ahora mismo. Cuando a co-

Una respuesta popular es expulsar a los gringos lo mas pronto posible. Sin embargo, una serie
de realidades y estrategias deben ser contempladas desde afora.
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mienzos de 1976 parecia que el
ILV podria salir en menos de un afo,
se dice que los linglifstas peruanos
entraron en panico. De fermacion muy
reciente para entonces, se pregunta-
ron éahora qué hacemos? Decididos
a evitar el mismo sentimiento para
1989 profesionales peruanos hablan
va de diversos pasos para facilitar la
transicion.

Unoc de ellos seria asegurar mas par-
ticipacion de lingilistas peruanos en la
base del ILV en Yarinacocha para co-
nocer a fondo y en detalle las funcio-
nes de investigacion, educacion y desa-
rrollo que éste desempefia, identificar
lo gue habra de ser reemplazado y la
situacion de la educacion bilingle en
cada grupo nativo. Dado que el ILV
ha vuelto a su politica original de ena-
morar a los profesionales peruanos
éste prodia ser un paso con el que es-
té de acuerdo. El convenio de 1979
preve el otorgamiento de algunas be-
cas para linglistas peruanos, cliusula
que aparentemente no estaria siendo
cumplida.

Los conocimientos ganados a través
de dicha colaboracion podria fortale-
cer diversos otros esfuerzos en la edu-
cacion bilingle, programas bastante
mas pequefios pero que sin embargo
han quebrado el monopolio del ILV
en este campo. Desde los afios setenta
ha surgido toda una industria intelec-
tual de libre empresa en la educacién
bilingile. Naturalmente la improvisa-
cion, falta de financiacion y la ausen-
cia de personal experimentado son ob-
jeto de guejas constantes. Sin embar-
go, debe tomarse en cuenta que la al-
ternativa de una oficina central do-
tada de amplios poderes podria dar
lugar a un nuevo sistema monopoli-
zante de clientelismo. Este tipo de
alternativa es, por lo demas, muy vul-
nerable a recortes presupuestales.

Por otra parte, un objetive que
une al sector peruano actual es capa-
citar a los indigenas para administrar
al maximo sus propios asuntos. Con
un minimo de coordinacion y re-
cursos, los programas peruanos ac-
tuales podrian montar equipos mo-
viles compuestos por dos o tres pro-
fesionales peruanos para proporcionar
los aportes mas necesarios directamen-
te a los sistemas locales de educacion
bilinglie que los soliciten. De esta for-

ma, los maestros, comunidades y or-
ganizaciones nativas mantendrian al-
gun control sobre lo que los expertos
de afuera hacen, la competencia entre
las instituciones podria tender a mejo-
rar los niveles técnicos y la dependen-
cia presupuestal no irfa mucho mas
alld de la planilla magisterial.

Algo que no tiene mayor sentido
es montar un nuevo ILV nacional sin
religion en la base de Yarinacocha.
Ademds del alto costo de mantener
alld un equipo completo de profesio-
nales, para no mencionar el del servi-
cio de vuelos necesarios para mante-
ner la comunicacién con comunidades
nativas, pareciera que una formula de
este tipo no seria necesaria. Uno de los
logros del ILV es haber comenzado
a equipar a los mismos nativos, en es-
pecial los maestros bilinglies y sus
alumnos para encargarse ellos mismos
de la educacion y otros servicios so-

ciales. Como explicd un representan- _

te indigena en la campafia contra el
ILV en 1975-76, las comunicades na-
tivas va no necesitaban més burocra-
tas de Lima. Necesitaban apoyo. Si la
época herdica de la conquista de la
selva ya pasd, es tiempo de pensar en
como fortalecer las capacidades vy orga-
nizaciones nativas para administrar y
controlar sus propios asuntos.

El punto no es sélo reemplazar al
Instituto Linglistico de Verano. El te-
ma del ILV debe servir para concien-
tizar no s6lo acerca de la intromisién
extranjera, sino sobre las debilidades
nacionales que han dejado el campo
abierto para la prolongada injerencia
foranea de esa institucién en el Perq.

No puede abordarse el tema del
ILV sin considerar las implicaciones
de la burocracia estatal en la Ama-
zonfa, la falta de respeto a los dere-
chos indigenas a la tierra, el fracaso
de encontrar formas apropiadas de
desarrollo ecoldgico para la selva y mil
otras oportunidades perdidas de brin-
dar apoyo a la autogestion indigena.
Es decir, construir una patria que sea
también para los indigenas amazdéni-
cos. En este sentido, el ILV debe
servir como un espejo ante el cual
los peruanos tomen conciencia de las
contradicciones internas de las que los
extranjeros han sacado tanta venta-
ja.

Elaborado en base a una ponencia pre-
sentada el 28 de junio de 1985 en una
asamblea de AIDESEP. Las opiniones
expresadas por el autor no son nece-
sariamente las de Amazonia Indigena
que invita a comentarios sobre el tema.

{1} A principios de 1989 el LV logré un
nuevo y generoso contrato en el Brasil;
en Colombia ha recibido la renovacion
de su contrato de alguiler de la base
aunque siguen las presiones para su sa-
lida. En Mexico mientras tanto,los lin-
glistas estan perdiendo sus visas y en el
Ecuador continGan sin contrato pero
terminado 4 traducciones de la Biblia
con el apoyo del gobierno conservador
de Ledn Febres Cordero,

Stoll, David, 1985 {Pescadores de Hom-
bres o Fundadores de Imperio? Desco, Lima
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Turistas, Empresas y Nativos:
Determinacion y Dominacion de
la relacion mercantil genérica.
Jiirg Gasché (*)
.

J

Introduccion

La presente reflexién fue escrita pa-
ra una conferencia dada en el Il Forum
Regional de Turismo (1). Sin embargo,
aun dirigiéndose formalmente a agen-
tes de turismo afirma un enfogue y un
andlisis propiamente antropologicos
gue se quieren cientificos y que, plan-
tean la reflexién de las condiciones de
ese quehacer cientifico.

El texto intenta entonces demostrar
que el discurso antropologico puede
elaborarse de manera que llegue a la
comprension y conciencia de personas
ajenas a la disciplina antropolégica sin
perder su rigor. Se asume que este dis-
curso debe incluso estar en capacidad
de permitir la comunicacion con "'sus
objetos de estudio”’, apelando a su pro-
pia racionalidad ya no como objetos
sino como sujetos y actores sociales
responsables. En este contexto se plan-
tean como objetas de estudio, e inter-
locutores, tanto la industria del turis-
mo como las sociedades nativas y la
propia antropologia como procedi-
miento de analisis.

Es por esta razén que la invitacion a
dar una conferencia sobre comunida-
des nativas y turismo plantea la cues-
ti6n de la posibilidad de comunicacion
auténtica entre un antropologo vy
miembros del empresariado de turis-
mo, una comunicacion de hecho pro-
blemética vy a veces conflictiva en la
medida que desde la antropologia se
ha venido cuestionando el papel del
turismo frente a las poblaciones autoc-
tonas. Aclarar las posiciones mutuas
entre la antropologia y la industria del
turismo es una primera condicion que
debe ser seguida de el evidenciarlas res-

pecto de la realidad nativa. Se emplea
aqui los términos genéricos de “indus-
tria del turismo” y “‘antropologia’” pa-
ra evitar el andlisis en términos perso-
nales.

Cada rama, de hecho, tiene sus pro-
pios objetivos, fines y estructuras de
organizacion que son parte del tipo de
sociedad vy civilizacion a la cual perte-
necemos. Analizando los puntos de vis-
ta de ambas ramas en su relacién mu-
tua y en su relacién con la realidad na-
tiva, analizaremos aspectos o funciones
relacionales de dos organismos o estruc-
turas que son parte del sisterna global,
en el cual estdn también incluidas las
sociedades nativas.

¢En qué consiste exactamente la re-
lacion entre una ciencia social y su ob-
jeto de estudio? Podemos responder a
esa pregunta de la siguiente manera:
la relacion se encuentra determinada
por:

1. un objetivo cual es “explicar la
realidad para transformarla”.

2. su método, el de la investigacion
cientifica por medio de la cual recoge
su material de estudio, los hechos em-
piricos que luego interpreta.

No entraremos en los pormenores
de esta problemdtica. Quiero solo ha-
der hincapie en la diferencia que existe
entre lo que se puede llamar las dos
instancias basicas de la ciencia.

La primera es empirica: como toda
ciencia, las ciencias sociales se constru-
yen sobre |a observacion, descripcién y
medicion de hechos sensibles y, por
ende, en este nivel de la percepcion,
son accesibles a todo ser humano, cien-

tifico y no cientifico.

La segunda instancia es la explicati-
va: en ella entra la definicion de un
nuevo marco conceptual especifico,
llamado tedrico y el razonamiento so-
bre los hechos segun las diferentes mo-
dalidades lagicas; los dos procedimien-
tos dan a los hechos empiricos su nue-
vo sentido propiamente cientifico, que
se distingue tanto de los valores empi-
ricos (“objetivo’) como de lo que se
llama el “sentido comin’, y que se ex
presa en un lenguaje preciso, especifi-
co que obedece a las exigencias de co-
herencia del marco tedrico.

Esta segunda instancia que confiere
a los hechos su nueva esencia cientifica
como resultado del trabajo especializa-
do del cientifico, no es inmediatamen-
te accesible al no cientifico. Un ama-
teur, por un lado, puede alcanzar el ni-
vel de entendimiento cientifico a con-
dicion de hacer los esfuerzos necesa-
rios para iniciarse él mismo en el mar-
co tedrico; por otro lado, sin embargo,
puede tomar conocimiento de ciertos
resultados de la ciencia y utilizarlos en
su provecho, sin comprender todo el
procesa experimental, intelectual y
teodrico que lo produjo.

De esa u(ltima manera, el conoci-
miento de los logros cientificos (pero
no el propio pensamiento cientifico)
sale de los circulos especializados y pe-
netra en el pablico donde hace parte
poco a poco del conocimiento general
y del “sentido coman’.

Si la actividad en mids alto grado
cientifico es la interpretacion teorica
que tiene camo objetivo, como dijimos
antes, “‘comprender la realidad en vista
de transformarla”, esa actividad tie-
ne en el campo de la antropologia dos
aspectos interrelacionados:

1. la comprension del funciona-
miento de las sociedades en su relacion
al medio natural, la base de su exis-
tencia, y en relacién a un contexto his-
térico dado.

(*) El autor es director del Centro de Inves-
tigacion Antropoldgica de la Amazonia
Peruana (CIAAP) de la Universidad Na-
cional de la Amazonia Peruana, Iquitos.
El mismo texto fue leido en el Primer
Congreso Nacional de Investigaciones en
Antropologia, Lima, 24-28 de noviembre
1985.
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2. la comprension de los diferentes
tipos de sociedades en el marco de una
teotia general de la evolucion de las so-
ciedades.

El primer aspecto, “comprender el
funcionamiento de las sociedades”,
responde al objetivo de comprender la
realidad de naturaleza antropoldgica,
en un sentido amplio (social, econémi-
ca, politica, religiosa); vy el segundo as-
pecto, “la teoria general de la evolu-
cion de las sociedades”, vuelve |a vista
hacia- la transformacién de esa realidad.

De las dos instancias del trabajo an-
tropodlogico-cientifico, la opinién co-
man sélo ve en general, o conoce me-
jor, la primera, descriptiva; poco se da
cuenta gue ésta no es mds que la base,
v que en cierta medida la que constitu-
ve la materia prima de la segunda, pro-
piamente cientifica, la interpretativa.
En esta vision de la antropologia, el
publico ademas se ve confirmado por
el hecho gue en no pocos escritos o
manifestaciones publicas los antropd-
logos se limitan a tratar de manera pu-
ramente descriptiva, estadistica o re-
productiva (por fotos, grabaciones,
transcripcion de textos) los temas an-
tropolégicos.

Este tipo de producto del trabajo
antropolégico que ofrece al plblico
una serie de hechos pintorescos, exd-
ticos, que éste consume precisamente
por su caracter exdtico, es muy com-
parable a un producto de la industria
de turismo que consiste en ofrecer al
visitante el espectaculo de un baile in-
digena o el manejo de la cerbatana eje-
cutado por un indio. En ambos casos
el individuo foraneo consume, aunque
de modo diferente (lectura—asistencia
visual), exotismo como fin Gltimo de
su interés y placer; si acaso desarrolla
alguna reflexién critica o creativa so-
bre lo leido o visto, no es por la natu-
raleza de la obra o del espectaculo, si-
no por sus disposiciones propias.

Este ejemplo ilustra que el produc-
to del trabajo de! antropdlogo puede
ser, en ciertas condiciones {caracter
puramente descriptivo}, una mercan-
cia con caracteristicas semejantes a la
de ciertas mercancias que la industria
del turismo ofrece en el mercado.

Si examinamos los 5 temas que los

organizadores del evento en su carta de
invitacibn me propusieron para esta
conferencia, vemos gue su visién de lo
que puede aportar la antropologia a la
comprension de la “Realidad de las
CCNN de la Amazonia” no se limita a
los aspectos descriptivos de las socieda-
des nativas.

Aungue tres de los temas —formas
de vida, costumbres y tradiciones vigen-
tes, y costumbres y tradiciones que se
estan perdiendo— pertenecen a este gé-
nerc {descriptivo} de informacion, los
otros dos, sin embargo —relacién actual
de las CCNN y ciudad, y relacién y
comportamiento de los nativos frente
a los visitantes— parecen apelar a la fa-
cultad explicativa de la antropologfa.
Se ve entonces, que la industria del tu-
rismo puede estar interesadaen los pro-
ductos del trabajo antropologico, mas

alld de aguellos descriptivos que, como -

acabamos de decir, tienen por su rela-
cion al mercado cierta afinidad con sus
propios productos.

Para comprender hasta qué nivel
teorico propiamente cientifico, hasta
qué nivel del trabajo explicativo que
procura la comprension de las socieda-
des nativas puede ir este interés, es ne-
cesario que hagamos la sintesis sobre el
funcionamiento de la industria del tu-
rismo en el marco econdmico e ideold-
gico glebal: nacional e internacional, y
en relacién a la poblacion nativa, tema
central de esta exposicion.

Las determinantes de la industria del
Turismo

Tratemos de resumir las determinan-
tes estructurales gque condicionan el
funcionamiento de esa industria, va
gue ellas circunscriben las posibilida-
des de uso, y de ahi, el interés con-
creto para cierta clase de informacién
que es producto de disciplinas cienti-
ficas como la antropologia, pero tam-
bién la arqueologia, la historia, etc.

Partimos de la observacion de que
el interés economico mayor de la in-
dustria del turismo en la actualidad
consiste en la atraccion de turistas ex
tranjeros, provenientes de los paises
desarrollados, que son una fuente de
divisas tanto para el empresario del tu-
rismo como para el pafs.

La industria del turismo se funda,
desde luego y esquematicamente, so-
bre una relacién entre 3 elementos: La
clientela extranjera, los organismos de
turismo extranjeros y nacionales vy los
recursos nacionales.

Estos Gltimos se pueden dividir en
dos clases: recursos naturales, que in-
cluyen paisajes, fauna y flora; y recur-
sos culturales, gue a su vez incluyen re-
cursos materiales (monumentos, mu-
seos, ciudades) y recursos humanos
(formas de vida y costumbres y los
productos del trabajo vivo: la artesa-
nia, el arte).

Logicamente anterior a esta rela- -
cion entre 3 elementos, existe la rela-
cion entre dos elementos: personas de
un pais lejano interesados en ver y co-
nocer el Perd, mas exactamente ciertos
aspectos del Per(. Por un lado esas per-
sonas tienen interés por el Perl; por
otro, el Perd tiene recursos que corres-
ponden a este interés ya que lo pueden
satisfacer.

La razén de ser de la industria de
turismo es la existencia de esta rela-
cién dual inicial, en la cual ella se in-
troduce como tercer elemento, inter-
mediario, prestando a esas personas el
servicio de ponerlas en contacto con
los recursos nacionales gue les intere-
san y haciéndose pagar por este servi-
cio.

El hecho que este servicio se pague
convierte a las personas interesadas en
clientes, el recurso en mercancia vy el
papel de intermediarioc en negocio. Si
se jugara este papel de intermediatrio
sin exigir pago para esta labor se daria
un servicio de amistad que también be-
neficiaria al pais en la medida que las
personas extranjeras gastarian sus divi-
sas en él, pero no constituiria un sec-
tor econGmico propio, no se crearia in-
dustria de turismo, los turistas no serian
clientes sinc, probablemente, amigos y
los recursos se quedarian como simples
recursos disponibles, sin estar controla-
dos y administrados como mercancia.

Analicemos ahora como funciona
esta estructura econdmica global de ca-
racter comercial en relacion con los
grupos nativos. Desde el principio se
muestra que el nativo como género hu-
mano especifico se encuentra entre las
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prestaciones que los folletos turisticos
ofrecen a sus clientes: la visita a un
grupo nativo se encuentra al lado de vi-
:itas a monumentos, plazas, cochas,
bosques, parques zoologicos, etc. Apa-
rece como una mercancia intercambia-
ole, opcional, que el cliente compra.
De hecho es importante insistir en es-
1= aspecto: lo que el cliente escoge y
compra en primera instancia es la mer-
cancia ‘“‘nativo” y no el transporte ha-
cia él y el alojamiento cerca del lugar
donde vive; para el turista estos servi-
cios, en cierta medida, s6lo son algo
sguivalente al embalaje de la mercan-

cia.

Este embalaje puede ser mds o me-
nos lindo y agradable y tiene su propio
precio, pero antes de todo, lo que el
cliente estd dispuesto a pagar, es la
mercancia propia que es ‘'la visita a los
nativos'’, el ver a los nativos”.

Desde luego, si el nativo aparece en
estos folletos como mercancia, no es,
en primera instancia, por gusio y vo-
luntad de la agencia turistica, sino por-
que existen clientes que tienen interés
en ver a nativos y gue estan dispuestos
a pagar a quienes les ofrecen la posibi-
lidad de verlos. Sin embargo, satisfacer
este interés lleva consigo ciertos pro-
blemas gue analizaremos enseguida.
Nos hacemos las siguientes preguntas:
i{Qué quiere ver exactamente el turis-
ta, en qué consiste y de dénde viene
precisamente su interés en el nativo? y
{Como trata de satisfacer este interés
el agente turistico?

El interés del turista por el nativo
nace de la gran diferencia, del gran
contraste que existe entre su propia
forma de vida en unasociedad altamen-
te diversificada en sus funciones e ins-
tancias internas y altamente desarrolla-
da en sus fuerzas productivas, en su in-
dustria y techologia, y la forma de vi-
da indigena, cercana de la naturaleza,
simple por sus constituyentes sociales
vy técnicos —una forma de vida que él
llama primitiva y que, segdn una teo-
ria muy difundida, representa un nivel
arcaico comparable al de la vida de sus
propios antepasados lejanos, una vida
gue es, ademas, reputada por sus habi-
lidades técnicas particulares (usar la
cerbatana, reducir cabezas...), sus mis-
terios magicos y sus costumbres ex-
trafias, a veces crueles. Lo ideal, el sue-
Ao del turista seria tener una vision o
=xperiencia lo mds completa posible de

esta forma de vida, poder asistir a esta
manera de vivir, encontrarse en un ca-
serfo indigena o en una maloca; ver, a
un lado, a una mujer fabricar una cera-
mica y a un hombre te jer una canasta
¥, en un otro rincon, contemplar a
otra mujer cocinando, poder ademas
observar y tocar todos los objetos ex ”
trafios y pintorescos que se encuentran
en los parajes, acompafar a un pesca-
dor a la pesca en una linda laguna y a
un cazador en una expedicion durante
la cual mataria un tigre, participar en
una ceremonia, un rito de iniciacion,
auténticos; v si se le ofreciera un festin
canibal, es probable que no lo rechaza-
ria, como lo deja pensar la pelicula
“'canibal holocausto” que tuvo tanto
éxito en nuestos paises. Si alguna agen-
cia le ofreciera tal prestacion, garanti-
zédndole al mismo tiempo ciertas nor-
mas de confort, higiene y seguridad,
no hay duda que ésta se volveria un
gran “hit"" comercial. Lo que en la rea-
lidad se le ofrece es muy diferente.
{Cémo responde el agente de turismo
a un suefio tan exorbitante?

E! primer problema con el gue se ve
confrontado el agente turistico es que
el nativo, tal como se lo imagina el tu-
rista ingenuo del lejano Norte, ya no
existe o solo en regiones muy aparta-
das (y se puede afladir nunca ha exis-
tido tal como éste lo concibe, pero
esto es otro problema). Esto no exclu-
ye que cuando un grupo-tradicional (o
decimos: con rasgos todavia bastante
tradicionales), por circunstancias parti-
culares, sale de su aislamiento relativo
para asentarse en un lugar més cercano
al trafico comercial, y se encuentra por
esa razon de un dia a otro dentro de
un radio de alcance de las empresas tu-
risticas, éstas inmediantamente lo con-
sideren como un nNUevo recurso comer-
cial potencial, asi como estéd ocurrien-
do con un grupo de nativos Matsés-
Mayoruna cerca de Jenaro Herrera.
Pero esa situacion, como lo dijimos, no
es la mds general de los grupos nativos
amazonicos de hoy y, particularmen-
te, de los que viven en los lugares de
mas facil acceso desae Iquitos.

Frente a la inexistencia o la inacce-
sibilidad de un nativo tal como lo sue-
fia el turista la industria de turismo po-
dria declararse en la incapacidad de sa-
tisTacer este suefio y limitarse a satisfa-
cer otros intereses de sus clientes. Pero
eso seria renunciar a un recurso econo-
mico, ya que cada deseo o interés del

cliente es una fuente potencial de ga-
nancias de la industria de turismo. En-
tonces, si la realidad ya no ofrece el re-
curso deseado, solo queda la solucién
de fabricarlo, de fabricar una nueva
realidad que responda al suefio del tu-
rista de manera suficiente para que és-
te se sienta satisfecho.

Dos factores ayudan al empresario
en la fabricacion de un “indio turisti-
co’’ comercializable:

1. La ignorancia del turista de la
realidad nativa y, lo que es su contra-
parte, la naturaleza puramente imagi-
naria que tiene su representacion de la
realidad. Por carecer de conocimientos
concretos, cientificamente fundados y
articulados, el turista ingenuo (siempre
hablamos de él, de la mayoria que
compone la clientela econémicamente
mas interesante) tiene gue componerse
una imagen de esa realidad con los ele-
mentos diversos, heterogéneos que ha
adquirido en peliculas, libros de aven-
turas, periodicos y revistas y, {por qué
no?, también en obras de caracter an-
tropolégico e histarico con toda su es-
cala de calidades. Tal ensamblaje de
elementos imaginarios heterogéneos
por sus origenes y su naturaleza, tiene
las caracteristicas de un suefio. Del
suefic tiene que carece de articulacidn
l6gica entre los elementos, el que los
elementos de su vision cambian espon-
taneamente de importancia y atraccion
v que el todo es la expresion de un de-
seo oscuro pero amplio, totalizante,
que enfoca el acercamiento a la vida
primitiva y a sus representantes: los
nativos. Este cardcter inarticulado y
fragmentario de la vision y expectativa
que tiene el visitante frente a la reali-
dad nativa, a la cual quiere acercarse,
facilita precisamente el trabajo del em-
presario que puede contentarse con
presentarle una serie de elementos he-
terogéneos, sin articulacion entre ellos
y cuya autenticidad ni siquiera es nece-
saria en vista de la ignorancia del turis-
ta. El empresario sabe muy bien que es
suficiente que el indio parezca yagua,
bora, huitoto o jivaro al turista, y que
no es necesario que lo parezca al an-
tropologo. De ahi viene que los Boray
Huitoto, para dar un ejemplo, bailen
en un traje especialmente inventado
para representaciones folkloricas y tu-
risticas, un traje que sus antepasados
no conocieron {ya que sus mujeres iban
desnudas y los hombres vestidos por
un taparrabo), pero un traje que tam-
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Para ef turista los empresarios deben fabricar una realidad ilusoria y vestir exéticamente a los nativos, de una manera que no visten en sus propios bailes

poco usan en sus propios bailes actua-
les, a los cuales van vestidos con su me-
jor ropa, tal como se hace en la ciudad.

2. El dltimo aspecto del suefio del
turista, el deseo totalizante de conocer
vy eventualmente participar, aunque sea
unos pocos momentos, en la vida pri-
mitiva en toda su extension, encuentra
en el realismo del turista finalmente su
limite razonable, lo que constituye el
segundo factor que facilita el trabajo
del empresario. De hecho, el turista se
da cuenta que en el poco tiempo que
puede durar su visita, no poedra abarcar
‘muchos aspectos de la vida primitiva y
que tiene que contentarse con los as-
pectos que estan previstos en el progra-
ma turistico. En el fondo del turista se
opera algo como una inversion radical,
pero por si misma significativa. Si al
inicio, cuando planifica su viaje en sus
suefios despierto durante sus horas de
trabajo, en la oficina o el taller, siente
el anhelo de experimentar, aungue sea
unos instantes, la vida primitiva como
tal y opuesta a su forma de vida propia,
pero al (ltimo, cuando pasa a la reali-
zacion de su suefio y ve gue el tiempo

y el dinero tienen sus limites, se con-
tentard, como minimo, con el solo en-
cuentro, la sola vista de un nativo au-
téntico, representante de esa vida pri-
mitiva, como para poder contar a sus
amigos y colegas de trabajo, a su regre-
so, que ha visto un auténtico descen-
diente de los reductores de cabeza o
un auténtico salvaje cuyos padres to-
davia habian comido carne humana.
Este programa minimo dltimo, por un
lado, vy la aspiracién global, totalizan-
te inicial no son contradictorios, pues
solo revelan el caracter irracional, mis-
tico y fetichista que tiene la relacion
(el interés) del turista de los paises de-
sarrollados con lo nativo, lo primitivo.
(Eso no excluye que actitudes pareci-
das o comparables se manifiestan en
ciertas capas de la sociedad peruana,
pero eso mereceria un analisis aparte).

En este caso no se trata del suefio, mis--

ticismo y fetichismo del nativo, sino
del suefio misticismo y el comporta-
miento fetichista que el turista mani-
fiesta respecto a lo nativo, a lo primi-
tivo, v que determinan las formas v la
dimension concretas de su interés por
lo nativo; es decir, la forma y la di-

mension de un recurso explotable para
la industria del turismo, en la medida
en que ésta asume el papel de satisfa-
cer el interés de acuerdo a esa formay
esa dimension.

Por consecuencia, todo lo que tiene
que hacer la empresa turistica es orga-
nizar las circunstancias que correspon-
dan al interés del turista para lo nativo,
lo que quiere decir, mas concretamen-
te, las circunstancias que satisfagan es-
te interés en la forma y la dimensién
en que éste existe en la cabeza del tu-
rista. Las relaciones que establecerd la
empresa con un grupo nativo seran
desde luego determinadas por la forma
y dimensidn de este interés del turista.

El nativo vy su cultura como mercancia

Nos preguntamas entorices: {éComo
esta forma y dimensiéon particulares
del interés del turista repercuten en la
practica schre los grupos nativos a tra-
vés de las relaciones concretas que la
empresa turistica establece con ellos?
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La dimension mistica y fetichista
de este interés {que se refiere al hecho
que al turista le importa antes que to-
do v a priori entrar en contacto fisico
visual con un auténtico nativo, primi-
tivo, salvaje, reductor de cabeza, des-
cendiente de canibales, etc.) hace que
fa visita al grupo nativo pueda durar un
minimo de tiempo, ya que lo que im-
porta al turista es estar en presencia fi-
sica visual de un indio salvaje, real y
auténtico y poder mencionarlo luego a
sus amigos. Como a ese tiempo, aun-
gue breve, hay que darle un contenido
mds alla del sblo mirar y estar en pre-
sencia del nativo, el empresario nutre
ese tiempo con algunos elementos que
divierten la mirada y diversifican los
instantes de la presencia. Para eso en-
carga al nativo ponerse algunos atuen-
dos, de preferencia atractivos y limpios,
soplar la cerbatana y bailar alguna dan-
za tipica. Para dar al turista ademas
una minima sensacion de participar en
algo primitivo y nativo, se le ofrece la
oportunidad de que él mismo sople la

cerbatana, y se le incluye en algunas

rondas finales de la danza que se eje-

cuta. En el fondo, importa poco cémo
se divierte el turista durante los mo-
mentos de su presencia®melgrupd-na-
tivo. Es suficiente que él se encuentre
confrontado con unos elementos fol-
kléricos, pintorescos que corresponden
a algunas de las heterogéneas y framen-
tarias representaciones imaginarias que

tiene del nativo, para confirmarle que

estd “realmente’” frente a un nativo,
tal como siempre, mas o menos, lo ha
sofiado.

Estos elementos y manifestaciones
particulares son, desde luego, inter-
cambiables entre ellos y, fundamental-
mente, indiferentes en cuanto al fondo

global, mistico y fetichista de su inte-

rés para lo nativo genérico. Sin embar-
go, esas producciones especificas
{atuendos, demostraciones de cerbata-
na, baile, canto, etc.), son las que el
empresario paga al nativo, establecien-
do asi una relacién laboral que, inclu-
sive, puede concretizarse en un contra-
te entre el empresario y el grupo nati-
vo.

Baile Bora, Ampiyacu

Desde luego, lo que paga la empresa
al nativo, es distinto de lo que el turis-
ta paga cuando visita a un grupo nati-
vo. Para paner en mayor evidencia esta
contradiccidn, es suficiente evocar que
si en vez de indios se mandase a algu-
nos gringos vestirse con corona de plu-
mas v llanchama, soplar pucuna vy bai-
lar-a la manera indigena, el turista, se-

. guramente, no se sentiria satisfecho o,

avisado con anticipacion, no pagaria la
visita. Lo que importa desde luego con
prioridad, es que el turista vea lo que
gl considera como esencialmente nati-
vo. En este sentido se puede afirmar
que si, en vez de nativos, se pusiera a
mestizos con rasgos Tisicos de indios
para que hagan el papel de ésos, asu-
miendo sus demostraciones, el turista
se mostraria satisfecho a condicién
gue ninguna informacién contraria le
destruyese la ilusion de autenticidad.
Tal eficiencia de la ilusion es posible
porque en la cabeza del turista el indio
tiene, como lo dijimos, solo una exis-
tencia imaginaria.
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Lo que compra el turista con priori-
dad no son los trabajos especificos que
ejecutan los nativos frente a él y por
los cuales reciben su salario, sino otra
cosa: poder estar en presencia de nati-
vos aparentemente auténticos, mirarlos
y, como &l piensa, “conocerlos”. Y pa-
ra esa “cosa’’, por la cual el turista pa-
ga, el nativo no recibe pago, sblo, en
ciertos casos, regalitos, como una pren-
da de ropa, una fosforera, una gorra,
etc.

He aqui, desde luego, una relacidon
entre la empresa y el nativo que sin ser
laboral no es menos econdmica, por el
hecho que en el extranjero se vende la
imagen genérica, el recurso visual “na-
tivo” como una mercancia que el turis-
ta desea comprar. Esta relacién econd-
mica algo abstracta tiene, sin embargo,
un aspecto muy concreto que todavia
no hemos analizado. Este aspecto con-
creto consiste en el hecho que la pre-
sencia del nativo, que en el fondo v
con prioridad es lo que compra el tu-
rista, exige de ése estar presente siem-
pre cuando llega el turista, es decir,
exige del nativo estar disponible en su
vida diaria para todo momento en que
Alegue el turista.

El peso concreto de esta obligacion
concreta a la disponihilidad varia en la
oractica de acuerdo a la frecuencia de
las visitas. Es evidente que este peso no
tiene la misma impartancia en el casc
que las visitas sean semanales o cada
dos semanas, que cuando se producen
una, dos o hasta tres veces al dia.

En los contratos generalmente este
aspecto concreto de la disponibilidad
se sobreentiende vy estd implicito en las
formulaciones especificas referentes a
las prestaciones particulares de los na-
tivos, vy, aparentemente, se confunde
con la relacién laboral.

Pero el hecho de confundirse la obli-
gacion a la disponibilidad general con
la relacion iaboral v de ser variable su
peso concreto en la vida diaria, no
cambia la naturaleza propia de esta re-
lacién, que debemaos analizar mas dete-
nidamente por ser justamente una rela-
cién atipica y excepcional dentro de
nuestro sistema econdmico y por ser
sentido comao tal, aunque no compren-
dido analiticamente, por el nativo (co-
mo tampoco no lo es por el empresa-
rio, ni por el turista).

La relacion dominante de nuestro
sistema economico, la que define las
relaciones generales de produccion, es
la relacion laboral, en la cual uno reci-
be un sueldo, salario o jornal a cambio
de un esfuerzo fisico productivo llama-
do trabajo. Una vez recibido el pago
del trabajo, el individuo se encuentra
aparentemente libre de trabajo, puede
sequir asumiendo el mismo o buscar
otro. (Para no complicar nuestro andli-
sis en este contexto no entramos aqui
en el problema del caracter ilusorio de
esta libertad que se deriva de la necesi-
dad de tener trabajo para poder exis-
tir). Todo trabajo dentro de la relacion
laboral tiene un carécter especifico: se
paga un servicio o una mercancia para
sus fines de uso especificos {y no tra-
bajo en si), y esta especialidad del tra-
bajo implica generalmente una capaci-
dad particular (habilidad y conocimien-
tos especificos) de parte del productor
o ejecutor de servicios.

En cambio, lo que compra el turis-
ta en primera instancia no es ningin

trabajo especifico, ninglin esfuerzo

productivo o de servicio, del cual el na-
tivo se desprendiera vy se libere definiti-
vamente una vez hecho el pago. Lo
que compra el turista es la autentici-
dad nativa (aunque sea ilusoria), una
clase de esencia (aunque sea ficticia vy
artificial) de lo nativo y que la indus-
tria del turismo la fabrica “a medida”
y la ofrece como mercancia. Esto no
tiene en cuenta ni siquiera la capacidad
cultural del indigena, porque el hecho
que se trate de un yagua, huitoto, bo-
ra o jivaro solo interesa al turista en
segundo lugar, al igual de las prestacio-
nes indigenas especificas. Esta mer-
cancia, al contrario, tiene un caracter
genérico general, el de ““lo nativo”, “lo
primitivo”™ en si (y de todo lo gue la
imaginacion fordnea vy lejana puede
vincular con estas nociones). Por eso
llamamos esa relacidn una relacién
mercantil genérica, que es la que pre-
domina en las relaciones econdmicas
establecidas por las empresas con los
grupos nativos.

Los nativos mds conscientes sienten
y expresan muy claramente esa rela-
cion particular cuando la comparan a
la que existe entre un visitante y un
animal en un jardin zooldgico, a cuyo
propietario {y no al animal) se paga la
entrada, como tampoco se paga la en-
trada (la posibilidad de ver y mirar) al

nativo, sino al empresario. Y se puede
desarrallar mas todavia el paralelismo
entre el jardin zooldgico y la empresa
turistica: tal como el director del jar-
din zoolédgico estd preocupado por la
salud y la alimentacion de sus anima-
les, sus objetos de exposicién, asi el
empresario a menudo se preocupa por
la salud y cierto grado de bienestar de
“sus'’ indios, a condicidn que estos no
se muestren demasiado exigentes.

Confieso que exponer |a realidad de
esta manera parece escandaloso, cho-
cante, y la realidad en el fondo de esa
relacion descrita en verdad lo es, y el
nativo maés consciente lo siente de esa
manera. Lo que sin embargo es necesa-
rio afiadir, es que en esa realidad v re-
lacién el empresario “sblo’ tiene una
responsabilidad secundaria, puesto que
lo que determina la naturaleza de esta
relacion es la relacién econdmica glo-
bal e internacional de la que participa
la industria del turismo activamente y
dentro de la cual el contraste y desni-
vel de desarrollo entre diferentes tipos
de sociedades produce la relacidn ima-
ginaria, mistica y fetichista de los
miembros de la méas desarrollada hacia
los miembros de las menas desarrolla-
das, relacion que precisamente vuelve
a ser un recurso para dicha industria,
la misma que, sin embargo, y en segun-
da instancia, lo puede o no explotar.

Esta relacion mercantil genérica im-
plica, como hemos dicho, el no-pago
al nativo de su “presencia auténtica v
esencial” que se concretiza en su dis-
ponibilidad para la empresa en cual-
quier momento que lleguen los turis-
tas. {Comao, de hecho, se podria eva-
luar en términos monetarios y de mer-
cado una cosa que no es producto de
un trabajo, sino que, por un lado, es
una esencia {"'ser nativo”) y por otro,
es “simple y pura disponibilidad’?
Que el empresario debe por, esta cosa
real, pero que no aparece explicita-
mente en los contratos, es algo que él
mismo lo siente oscuramente, indefini-
damente, razon por la cual incita.al tu-
rista a hacer regalos y, por otro lado,
presta a menudo ciertas facilidades ba-
jo forma de ayuda alimenticia, de ser-
vicios de salud vy, a veces, aunque con
reticencia, de transporte. Los apoyos
de parte de empresas turisticas en la
obtencidn de la titulacion de las tierras
comunales nativas y en la consecucion
de un maestro para la escuela, obede-
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cen en primera instancia a la preocupa-
cion por la fijacion y retencion de un
lugar cercano al albergue de un grupo
nativo que sin titulo podria ser expul-
sado y sin escuela y maestro podria
emigrar.

Lo que cabe subrayar es que en el
fondo la “autenticidad nativa”, que
aparece ante el cliente-turista como
una mercancfa, no es un producto de
trabajo indigena, sino un producto de
trabajo del empresario que utiliza esa
“esencia nativa” como materia prima.
Esa "'esencia’’ gue procura el nativo al
empresario sin trabajc productive no
tiene precio y no puede tenerlo en el
sistema economico dominante (el nues-
tro), que se basa sobre relaciones labo-
rales de produccion, es decir sobre el
trabajo “libre”” como mercancia. Por
esa razon, la sensacion de la deuda que
subsiste manifiestamente, aungue has-
ta cierto punto inconscientemente en
el empreario detrds de sus relaciones
laborales, busca aliviarse por mecanis-
mos econémicos més arcaicos que to-

-man la forma del paternalismo asisten-

cialista.

La deuda hasta cierto grado se alivia
para el empresario pero no se cancela
porgue no hay modo de hacerlo en tér-
minos monetarios qgue son los Gnicos
que el sistema dominante conoce y re-
conoce. >

Para el nativo, las prestaciones de |a
empresa siempre seran insuficientes,
aunqgue durante cierto tiempo él pue-
da aguantar la “‘mezquindad” de su
empresario-patron. Los criterios y con-
ductas economicos del nativo son de-
terminados por su propia cultura, que
a pesar de haber evolucionade, en gra-
dos variables, en contacto con la socie-
dad dominante, conserva en muchos
aspectos valores tradicionales que no
siempre son aparentes, visibles. No po-
demos aquf entrar en los detalles de es-
tos mecanismos de evolucidn social vy
cuitural. Sin embargo, debemos men-
cionar en nuestro contexto que una re-
lacion econémica interpersonal y de
cooperacion en la concepcidn de to-
das las culturas nativas implica la gene-
rosidad entre los socios, rasgo caracte-
ristico del cual precisamente carece la
relacion entre el patrdn turistico vy el
grupo nativo. Ademas, en las socieda-
des nativas el prestigio y la estima se

Lo que compra el turista no son los trabajos especificos que ejgcuran ante éf, sino e.*’ estar en
presencia de los Tndios auténticos’,

fundan sobre lo que uno da y distribu-
ye Y no sobre lo que uno tiene y acu-

mula. Y lo que hace el patrén turfsti-

co para “‘sus” nativos ninca es propor-
cional a lo que implica la generosidad
en relacion a su riqueza, al desnivel eco-
némico entre €l y el nativo. De ahf el
juicio de “mezquindad” que el nativo
inevitablemente tiene que formular so-
bre su patron. Ese juicio es un peligro
para el empresario porque, al agravar-
se en ciertas circunstancias a veces di-
ficilmente controlables para el empre-
sario, el grupo puede desolidarisarse de
su patron y emigrar dejandolo sin el re-
curso, sin su mercancia.

Ciertos lideres indigenas y nativos
con mayor conciencia de su situacion
dentro de las estructuras de |a sociedad
dominante comparan el vinculo del
grupo nativo con la empresa turistica
con la esclavitud, término que no co-
rresponde exactamente a la relacién
mercantil genérica que acabamos de
describir. El término, sin embargo, se
refiere a un fondo real comparable en
ambos tipos de relaciones sociales; tan-
to del duefio como el patron turistico
tienen respectivamente, sus esclavos v
sus nativos a su libre disposicion, la
cual, en el caso del esclavo, se extien-
de sobre toda su fuerza productiva y
reproductiva (incluyendo la vida vy

muerte y sus hijos), y en el caso del na-
tivo, a la vez, sobre su “esencia, su au-
tenticidad, su ser total como imagen’’
¥, por medio de [a exigencia de su dis-
ponibilidad temporal, sobre su tiempo.
Si los nativos mas conscientes emplean
un término no adecuado, es porque pa-
ra este tipo de relacion social, por falta
de analisis global y preciso, no se ha
forjado tal término, lo que precisamen-
te hemos tratado de hacer. No encon-
trar un término adecuado porque no
existe todavia, sino uno que capte un
aspecto comin caracteristico de ambas
relaciones, la relacién a una totalidad
del ser humano, revela que él esta has-
ta cierto punto consciente de la parti-
cularidad de la relacion mercantil gené-
rica entre grupo nativo y turismo. Re-
chazar el término simplemente por ser
inadecuado, no logra rechazar la parti-
cularidad de esa relacién. Superarla,
s6lo se logra “mirandola en la cara”,
diagnosticdndola con precision para
luego eliminarda

Haciéndola visible transformarla

Hasta el momento, en todo el desa-
rrollo de nuestro analisis siempre he-
mos partido del turista como de un ser
irracional cuyo interés y deseos toman
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una forma imaginaria, heterogénea,
inarticulada y fragmentaria y una di-
mension mistica y fetichista. Se nos
objetard que, si bien eso puede ser una
parte de la verdad, el turista es tam-
hién una persona racional, capaz de un
pensamiento racional, v —claro esta—
no negaremos esa observacion. Por el
contrario, la capacidad racional de la
persona del turista, el tomar al turista
COMmo un ser que ya no persigue un
suefio ilusorio, una totalidad mistica y
una mercancia-fetiche, podria precisa-
mente ser el punto de partida concreto
para superar las relaciones descritas; v,
afiadimos: sin tomar precisamente este
punto de partida no hay posibilidad de
eliminarlas, fuera de la decisiéon de cor-
tarlas definitivamente. Pero explorar
esa perspectiva seria el tema de otra
conferencia; algunos elementos, tal
vez, serpodrian ser mencionados en la
discusion posterior.

Pero, entonces, se me preguntard:
{Por qué haber escogido los aspectos
negativos, como tema de esta exposi-
cién y no las perspectivas positivas?
Por dos razones:

La primera: Porque, como se ha vis-
to, el deseo y la conducta irracional,
mistica y fetichista del turista es de-
terminante para el funcionamiento del
negocio turistico con nativos bajo la
forma como hoy se practica, ya que,
como lo hemos demostrado, el empre-
sario organiza concretamente sus servi-
cios de tal forma que satisfagan preci-
samente la forma imaginaria vy la di-
mensién mistica y fetichista del interés
del turista, y porque esa organizacion
de los servicios, a su vez, realiza triple
relacion con los grupos nativos:

— la relacién mercantil genérica gue se
basa sobre la forma imaginaria vy la
dimension mistica, fetichista del in-
terés del cliente, es decir, de la de-
manda, la cual estd al origen de la
relacién de negocio; la relacion mer-
cantil genérica se le oculta al turista

detras del concepto de “servicio”,

que es lo que él piensa pagar a la em-
presa, es decir, detras de la relacion
comercial;

— la relacién mercantil genérica deter-
mina a su vez la relacion paternalis-
ta-asistencialista, que es un modo
arcaico de responder a la obligacién

de reciprocidad, a la deuda que crea
con el nativo el establecimiento de
la relacion mercantil genérica, la
cual no tiene expresién de valor en
el sistema economico dominante
basado sobre la relacién laboral v |3
expresion del valor “‘trabajo” en
términos monetarios. Es esa rela-
cién paternalista la que aparece en
el primer plano de la consciencia
del nativo aungue bajo una forma
asimilada a valores tradicionales (so-
ciales y econémicos); y

— la tercera relacion es la relacion la-

boral que se establece para la pro-
duccion de elementos nativos folklo-
ricos que, en relacion a la demanda
global e inicial (resultante del inte-
rés imaginario, mistico vy fetichista),
solo tienen importancia como acce-
sorios; razon por la cual la relacién
mercantil genérica domina la rela-
cion laboral, aunque esta Ultima
oculte la primera y aparezca en la
consciencia del empresario turistico
como la relacion fundamental, vy
eso, porque es conforme a las rela-
ciones de produccion “modernas’,
dominantes en la sociedad de la cual
él es miembro y agente econdmico.

Vemos, por consecuencia, que es la
relaciéon mercantil genérica la que, a la
vez, determina la relacion paternalista-
asistencialista y domina la relacion la-
boral. Es por este papel determinante
vy dominante que juega la relacion mer-
cantil genérica en la industria de turis-
mo respecto a los nativos, que habfa
que empezar con ella en nuestro ana-
lisis, y con mds razén, porque es pre-
cisamente ella la que no aparece en la
consciencia de ninguno de los actores
turisticos:

— el turista, en su conciencia y préc-
tica inmediata, establece una rela-
cion comercial con la empresa, la
cual abarca el espectaculo nativo
como cualquier otro servicio;

— para el empresario turisico la rela-
cion con el turista es una relacion
comercial reciproca, v en la rela-
cién que mantiene con los nativos
ve primordialmente una relacién la-
boral;

— el nativo, por su lado, identifica la
relacion paternalista-asistencialista

con valores sociales y econdmicos

tradicionales (para lo cual las relas-

ciones laborales precisamente no se

prestan por situarse fuera de su pro-

pia cultura y escala de valores histo-

ricos}.

w

La relacién mercantil genérica ope-
ra desde luego de manera oculta detras
y por encima de las relaciones comer-
ciales, laborales y paternalista-asisten-
cialistas manifiestas y sin que los 3 ac-
tores implicados sean conscientes de
ella:

Pero es precisamente por estar esta
relacién ausente-de |la consciencia de
los actores que el negocio funciona. Si
el cliente estuviera consciente de la na-
turaleza ilusoria, mistica y fetichista
de su interés, renunciaria a visitas a na-
tivos en la forma en que actualmente
se practican. Si el nativo tuviera mayor
consciencia de la manera en que lo vie-
nen a mirar y del peso de la obligacidn
a la disponibilidad sobre su vida diaria
y personal, asi como de las consecuen-
cias para su futuro de la dependencia
de su patrén, renunciaria a presentarse
ante los turistas. Y el empresario ya no
encontraria ni clientes ni nativos para
desarrollar el negocio en la forma co-
mo actualmente se practica.

La inconsciencia de los actores res-
pecto a la naturaleza verdadera de la
relacion que determina y domina las
relaciones aparentes, es desde luego
una condicion de su misma existencia
y funcionamiento, la condicion absolu-
tamente indispensable para la eficien-
cia comercial de la relacién mercantil
genérica. Mostrarla y demostrarla, ana-
lizando los mecanismos sicoldgicos,
economicos y sociales que hemos men-
cionado, es, desde luego, un método
para hacer llegar a la consciencia lo
que, normalmente, estd fuera de ella.
Hacer llegar a la conciencia lo que es-
ta fuera de ella y que precisamente por
eso funciona incontroladamente, auto-
mdticamente (sin intencionalidad cons-
ciente de los actores), significa quitar a
esa relacion oculta su eficiencia incon-
trolada v ponerla bajo el dominio de la
voluntad v responsabilidad de los acto-
res: el turista, el empresario y el nativo.,

Aqui aparece la segunda razén por
la cual no hemos empezado nuestra
conferencia con un andlisis de las pers-
pectivas positivas para, apelando al tu-
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rista como a un ser nacional, en vez de

'« explotar sus deseos irracionales (iluso-

@® rios, misticos, fetichistas), superar las
_actuales relaciones turfsticas que invo-

~Ilucran a los nativos.

(o)

(e 0]

2 Para que nazcan estas perspectivas

_positivas concretamente, como una ba-
se real de un nuevo actuar, debe apare-

ccer en la conciencia de los actores

%econémicos, turisticos (turista, empre-

 sario y nativo) la necesidad de superar

O gsa relacion mercantil genérica y o

— que ella implica, y eso por su rol deter-

- minante vy dominante que juega en el

«— hegocio.

c

N  Para que nazca esa necesidad de su-

g peracidn de la relacion mercantil gené-
rica en el empresario turistico existen
tres condiciones que pueden actuar se-
parada o conjuntamente, segin la si-
tuacion historica, econémica e ideolo-
gica global en el cual actdan los tres
constitutivos de la industria de turis-
mo: el cliente, el empresario y el recur-
so, el nativo en este caso. {Cudles son
estas tres condiciones que pueden ha-
cer nacer en la conciencia del empre-
sario la necesidad de superar la rela-
cion actualmente determinante y do-
minante?

— O el turista se da cuenta poco a po-
co del cardcter ilusorio, imaginario,
mistico y fetichista de sus deseos y
muestra cada dia menos interés en
visitas a nativos al estilo actual.
Hay en los parses desarrollados, co-
mo dije al inicio, pensando princi-
palmente en europeos, circulos no
solo académicos, sino mas amplios
que analizan criticamente las rela-
ciones turisticas entre los visitantes
del Norte rico y los habitantes del
Sur pobre; sus reflexiones abarcan
problemas como el turismo en co-
munidades nativas; y los ecos de es-
tas reflexiones, tomas de posiciones
y publicaciones encuentran un pd-
blico cada dia mads numeroso, el
cual, de todas maneras, por los es-
pectaculos televisivos y otros me-
dios de comunicacién de masas, se
ha sensibilizado a las problematicas
relaciones econdmicas Norte/Sur.

— 0O, segunda alternativa, los nativos
toman suficiente conciencia de la
imagen falsa, inauténtica, artificial
que deben producir para que el tu-
rista se la lleve a su casa en forma
de fotografia o de recuerdo visual;
que se den cuenta de su condicidn
de “indio para mirar’’ y del peso de

la obligacién de disponibilidad vin-
culada a esa condicion, y se mues-
tren cada dia mas reticentes y mads
exigentes para presentarse como es-
pectaculo y vivir diariamente como
un recurso visual. También hay indi-

cios gue esto esta empezando a su-

ceder. Existen grupos nativos orga-

nizados que nunca aceptarian pres-

tarse a tal comedia, que critican lo

que esta ocurriendo con “‘sus her-

manos’ y que pueden ganar au-

diencia entre los que no tienen este

grado de conciencia. Puedo men--
cionar el ejemplo memorable en un

campo afin, de la actitud de los

Aguaruna frente a la empresa cine-

matoaréafica de Werner Herzog.

La tercera alternativa y condicion
para que haya cambio y superacion
en el tipo de relaciones actuales,
consiste en que el empresario mis-

mo comprenda como persona la na-
turaleza y los mecanismos de estas

relaciones y tome como empresario
las medidas concretas para superar-
las. Eso implica que, en un primer
tiempo, él admita la dualidad de su
personalidad: una parte actda, vy tie-
ne hasta cierto punto que actuar,

Baile Bora del cazador
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seglin la légica y estrategia del ne-
gocio, pero otra es capaz de seguir
un raciocinio analftico y cientifico
que le aclare la naturaleza verdade-
ra de las relaciones en las cuales él
esta implicado y actua, es capaz de
enfocar modificaciones en su actuar
profesional en consecuencia de vy
adecuacion a la comprensién de es-
tas verdaderas relaciones, cuyo des-
cubrimiento, detrds de las aparien-
cias, es precisamente &l objetivo de
la antropologia, la cual, como diji-
mos al inicio, procura la compren-
sion de la realidad social en vista de
transformarla. La transformacidn,
precisamente, nace de un nuevo es-
tado de conciencia en base, por
“ejemplo, de los descubrimientos
cientificos antropolagicos, razon
por la cual me he permitido transcu-
rrir este camino de descubrimiento.
Si, como consecuencia de esta refle-
xion desarrollada en comin con us-
tedes, un embridon de una nueva
conciencia se ha formado, puedo
considerar cumplida mi labor como
antropdlogo y cientifico. La discu-
sion tal vez lo revelara.

Sin embargo, no hay que olvidar
gue la ciencia habla al hombre en un
lenguaje universal y alcanza, por ende,
a condicion de establecer los canales
de comunicacion adecuados, también,
entre otros, a los dos otros actores
constitutivos de la industria de turis-
mo: el publico de donde provienen los
turistas y el nativo. Si el proceso inte-
lectual de comprension del empresario
no se acostumbra a la confrontacién
entre una razén cientifica y universal vy
una razon de negocio més particular, el
movimiento histérico hacia un mayor
grado de conciencia de los otros dos
actores, el turista y el nativo, y la apa-
ricion de sus medidas concretas, es de-
cir los cambios en la demanda vy el re-
chazo a ser espectdculo, lo confronta-
ran obligatoriamente con realidades
concretas nuevas (y ya no descubii-
mientos intelectuales) que tendra que
comprender y tomar en cuenta para
adecuar su actuar econdmico propio a
la evolucién historica de las conscien-
cias y camportamientos econdémicos y
sociales nuevos. La antropologia, co-
mo queria demostrarles, puede ayu-
darle a anticipar esta evolucion, a cap-
tarla en su esencia y en su fase embrio-
naria, inicial, de manera que el empre-

sario pueda decidir si debe jugar un pa-
pel activo o sblo pasivo en este movi-
miento de progreso de la historia.

{1} Iguitos 1-4 de noviembre de 1985.
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AMAZONICAS S.A. (EXPLORA-

— Descargp de EXPLORACIONES
AMAZONICAS S.A. (EXPLORA-
MA TOURS) al memorial presentado
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Buafalos
Un programa regional de despojo
a los campesinos de la selva *

?

Introduccidn

El presente documento ha sido
elaborado por la Federacion de Cam-
pesinos de Maynas (FECADEMA),
y los Comités de Productores de
Arroz de las Provincias de Loreto
{COPAPLO}, Maynas (COPAPMA} v
Ramén  Castilla (COPAPRAGAS).
Se trata de organizaciones de pro-
ductores agricolas riberefios y nati-
vos del Departamento de Loreto,
qguienes han venido cuestionando la
gjecucion del Proyecto Bufalos en la
medida en gue estd orientado a fo-
mentar el latifundio en la Amazonfa
en desmedro del campesinado |oreta-
no. Se cuestiona asimismo las venta-
josas condiciones crediticias otorga-
das a un pufiado de propietarios, los
mismos que han desvirtuado los linea-
mientos técnicos que justificaban el
proyecto, a vista y paciencia de!
Ainisterio de Agricultura.

La importacién de bdGfalos ha re-
cibido amplia publicidad en los me-
dios de difusién en los Ultimos afios,
pero poco se ha dicho alli de las con-
secuencias sociales de la ejecucion
del proyecto y de sus altos e inexpli-
cados costos. La orientacion de este
oroyecto se ajusta al consabido y falaz
argumento de tierras libres (justa-
mente las fértiles y aprovechadas is-
las), pero es también una version
distinta de la estrategia de financia-
cibn con fondos publicos de una ac-
tividad privada que beneficia a unos
pocos como en el caso de los PRIDI
del gobierno anterior. Naturalmente
cllo a expensas de los fondos de los
aue dispone la Corporacion de Desa-
rrollo de Loreto para el fomento
agropecuario regional.

Historia: Pasado y presente (Ver-
sion Oficial)

El proyecto Bdfalos surge como
uno de los proyectos especiales del an-
terior gobierno de Belainde (AP-PPC),
bajo el amparo del DL 02, creado por
la Region Agraria XXII en 1981 con el
nombre de “Programa Regional de Bii-
falos de Agua”.

Anteriormente, en 1966, la Univer-
sidad Nacional de la Amazonia Perua-
na (UNAP} introdujo 21 bufales, pro-
cedentes de Brasil con el objeto de
realizar experimentos cientificos. Los
animales estaban en la isla Parlamento,
en la margen derecha del rio Amazo-
nas, cercana a la ciudad de lquitos.

Con fecha 19 de Julio de 1974, la
UNAP con el Ministerio de Alimenta-
cion, firman un convenio comprome-
tiéndose a realizar una segunda impor-
tacion de 106 cabezas, lo que fue efec-
tuado en octubre de 1976, con un cos-
to total de S/. 4'000,000.

Los bofalos fueron comprados en la
Hacienda Santa Maria Marajo del sefior
Guillermo Cardoso a $ 150 por cada
hembra y $ 300 por cada macho, cos-
tando el flete $ 80 por cada animal
(Fuente: UNAP}.

Mas tarde, en 1981, se emite la
Resolucion Ministerial No. 00126-81-
AG-DS por la gue se otorga prioridad
al Proyecto “Desarrollo de la Cria de
Bafalos de Agua en la Selva Baja'" vy
se constituye una comision encargada
de preparar un proyecto para el finan-
ciamiento e importacidbn de 10,000
bufalos.

En el mismo afio, el Organismo Re-
gional de Desarrollo de Loreto (OR-
DELORETQ), a través del Programa
Presupuestal 2806-Desarrollo Regional
de Agricultura y Alimentacion, imple-
mentd el “Programa Regional de Bifa-
los” con una asignacion de S/.
244'000,000.

La primera importacion es por un
valor de $ 467,520 por 432 animales
{14 machos a $850 c/u y 418 hembras
a $ 1,000 c/u) comprados a la firma .
brasilefia "“Agropecuaria Internacional
Ltda".

Luego de su recepcion en 1982, los
blfalos fueron distribuidos a 7 hacen-
dados, beneliciarios del proyecto en la
zona.

En setiembre de 1982, se firmo el
contrato de importacion de otros 2067
bafalos (2,000 hembras y 67 ma-
chos} con la firma brasilefia antes men-
cionada por un valor de $2'335,000,
modificado en marzo 1983 por un
convenio con la firma “Mario de Al-
meida Franco - Agro-Peruana S.A",
nombrada por el gobierno brasilefio
para proporcionar los bulfalos, de
conformidad con el articulo 7 del pro-
tocolo firmado el 10 de Setiembre de
1981 entre ambos paises (Pert-Brasil).
(Fuente: Ministerio de Agricultura).

Desde diciembre de 1983, se esta
recibiendo los lotes de animales en
la Estacion Cuarentenaria de Santa
Ana-Rio Amazonas.

La Corporacion de Desarrollo de
Loreto {CORDELQOR) tiene presupues-
tado para el proyecto bifalos la canti-
dad de 8/. 11,247°000.000. Hasta fines
de 1983 se habfan wgastado S/.
901'000,000 y determinaron para
1984 la cantidad de 600'000,000 con
el objeto principal de importar 2,000
cabezas mas. En junio de 1984, fue

Documentos publicado en |guitos por
FECADEMA, COPAPMA, COPAPLO
y COPAPRACAS en diciembre de
1985 junto con un inventario de los
problemas causados por el Proyecto
con el titulo de Andlisis y posicion so-
bre el Programa Regional de Bifalos. Un
programa de despojo a los campesinos
de la selva. Su publicacion en Amazo-
nia Indigena ha sido autorizada por
COPAPMA y FEDECAMA.
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reprogramado el presupuesto, fi-
jando para - el proyecto la suma
de 1,899°000,000 de S/. {més del tri-
ple del presupuesto original de este
afio). Salvo el problema inflacionario
ignoramos las causas que motivaron se-
mejante aumento presupuestal.

Para 1985 se presupuestd la cifra de
S/. 4,300°000,000 para la importacion
de 3,000 bifalos mas. (Fuente: COR-
DELOR).

No tenemos informacion sobre los
gastos reales de! proyecto. Solamente
sabernos que las importaciones pro-
gramadas para los afios 1984-85 no se
realizaron hasta ahora {(por suerte} (En
qué se ha gastado el dinero presupues-
tado o no lo han gastado? Faita el in-
forme de CORDELQOR vy la Regién
Agraria XXII,

Pedimos a la CORDELOR y Regién
Agraria XX gue informe al respecto.

Los QObjetivos

Los objetives oficiales del Proyec-
to Blfalos son:

a. Incrementar la produccién ganade-
ra de la regidon mediante la importa-
cion de 10,000 cabezas de bifalos
lo que permitira establecer explota-
ciones viables de triple propdsito
{carne, leche y traccién).

b. Generar una mayor oferta de car-

nes rojas, leche y otros subproductos’

lacteos que de otra manera habria
que importar.

¢. Aprovechar racionalmente los pas-
tos naturales existentes en las islas
de la Selva Baja (Rios Ucayali, Ma-
rafion y Amazonas)

d. Generar empleo y posibilitar mayo-
res ingresos econdmicos a los pro-
ductores beneficiarios {Fuente: Pro-
grama Regional de Bdfalos).

Los beneficiarios del proyecto, para

obtener los animales deben: 2

— Poseer 2 hectéreas de pasto como
minimo por cada animal,

— No tener préstamos en mora.

— Tener certificado de posesion espe-
cial de la tierra, otorgado por el

Ministerio de Agricultura,

Aungue anteriormente se han dado
hatas menores de 100 animales, actual-
mente el Proyecto Bufalos justifica
el médulo de 100 bafalos como hato
inicial de la explotacién, principal-
mente por la necesidad de una escala
minima para poder instalar ciertos
servicios.

Se entrega los animales a crédito,
bajo las siguientes condiciones:

— 189/0 anual a rebatir.

— Duracion de 20 afios

— Pago de intereses a partir del tercer
afio,

— Amortizacion del capital a partir
del quinto afio.

— El crédito contempla solo el costo
de los animales. - y

Cuando ocurrieron los problemas
con nosotros |os campesinos amplia-
ron el crédito para construir cercos,
utilizando los fondos de la CORDE-
LOR que estaban destinados para los
créditos promocionales de cultivos de
panllevar.

Casi todos los bufaleros han recibi-
do su crédito para cercos pero, hasta
ahora, la mayoria no [o ha utilizado
con ese fin.

Los beneficiarios del proyecto no
llegan a 50 personas.

il.EL PROYECTO BUFALOS Y EL
CAMPESINADO POBRE

Desde la introduccion de los blfa-
los en nuestra regién, el proyecto nos
estd causando problemas, tanto a los
riberefios como a los nativos.

El “problema bifalos’’ no solamen-
te nos causa dafios y perjuicios en
nuestros sembrios, sino que, con este
proyecto, el Estado fortalece un desa-
rrollo netamente capitalista, donde se
nos margina y explota aln mas de lo
qgue ya venimos padeciendo actualmen-
k-3

Dentro de esta politica de desarro-
llo, manejada ‘por los representanies
del Estado en nuestra region, no hay
cabida para nosotros. Se niega nues-
tra importancia econémica a pesar de
comer a diario los productos de nues-
tras chacras.

El Proyecto Bufalos es una mues-
tra de esta ideologia de desarrolio, qus
profundiza los conflictos sociales exis-
tentes alrededor del problema de Iz
tierra, favoreciendo a los patrones qus
cuentan con el apoyo del Estado.

Finalmente, queremos aclarar algu-
nas “mentiras técnicas” que se mane-
jan en la propaganda de este proyecto,
gue no hace mas que mostrar el fave-
ritismo que reciben los patrones de
parte del Estado.

La filosofia del proyecto

La Selva es un vacio

Todos los gobiernos de turno siem-
pre han considerado a la Selva como
un gran vacio, con una cantidad innu-
merable de riquezas a la espera de ser
utilizadas y explotadas por el hom-
bre. Se da la idea de gque en la Selva
no existe nadie o no hay nada y que
todo falta por hacer.

El Decreto Ley No. 22175, Ley
de Comunidades Nativas y de Desa
rrollo Agrario de ‘las regiones de [z
Selva v Ceja de Selva, promulgado
durante el gobierno de la Junta Mi-
litar de Morales Bermudez, abrio Iz
posibilidad al gran capital nacions
e internacional a recibir grandes ex-
tensiones de tierra y otorgaba prio-
ridad a proyectos especiales y pro-
yectos de asentamiento rural. E
decreto Ley No. 002, mal llamada
Ley de Promocion y Desarrollo Agra-
rio, dado por el gobierno de Belain-
de {AP/PPC) agravé nuestra situacion
entregando nuestras tierras a emprs-
sas privadas y estatales y a personas
privadas, sin considerar que en estzs
tierras estamos haciendo nuestras chz-
cras desde hace muchos afios.

El proyecto bafalos se ampara en
el DL 22175 v el DL 002, para podsr
quitarnos la tierra, y en su publicaciér
habla de la Selva como un vacio, no
considerando al hombre que la habit=z
desde épocas remotas.

El Bafalo como “Fin Supremao”

Las publicaciones de la UNAP y d=
Ministeric de Agricultura en base =
proyecto, demuestran una filosofiz o=
desarrollo con criterios técnicos cac
talistas sin conocer la problemétiz:
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real de la regién. Consideran que
“nuestra selva nos brinda un sin fin de
praderas naturales”; “el llano amazé-
nico debe convertirse en la despensa
forrajera del futuro” vy “existen
areas inmensas de la hoya amazénica
gue pueden ser transformadas y absor-
bidas en grandes zonas de pastura, ca-
paces de soportar millenes de bifalos”
Llegan al colmo de lo increfble, cuan-
do dicen gue “las islas son terrenos ha-
bitables durante & a 8@ meses del afio
donde florece una gran cantidad de es-
pecies forrajeras. El bGfalo parece ser
la especie para habitar la gran cantidad
de islas existentes.

¢{Dénde trabaja y vive el hombre
amazonico?

Justamente nosotros trabajamos en
las islas e inclusive algunas comunida-
des viven en las islas, pero en cambio
nos obligan a salir.

La Constitucion Politica en su pri-
mer articulo dice: “la persona huma-
na es el fin supremo de la sociedad y
del Estado, todos tienen la obligacion
de respetarla y protegeria’, pero, para
proyecto bdafalos y los funcionarios
plblicos, el bifalo parece ser el fin
supremo. ¢Por qué le dan todas las
preferencias?

La Constitucion nos ensefia que
cuando un gobierno y sus represen-
tantes a nivel de las entidades pablicas
no gquieren ayudar y proteger al mas
humilde de sus ciudadanos, es un
gobierno que hay gue cambiar inme-
diatamente. Si no nos amparan el de-
recho a la vida, la libertad y al logro
de la felicidad, no es un gobierno po-
pular y tenemos el deber y el derecho
de luchar contra los violadores de la
Ley Fundamental.

E! hombre vale mas gue el animal,
por eso luchamos con nuestras organi-
zaciones contra el proyecto bifalos y
los patrones bufaleros y sus defenso-
res enraizados en las entidades publi-
cas.

El exdirector del Ministerio de
Agricultura vy actual diputado AP por
Lorete, Ramén Ruiz Hidalgo, encabe-
z6 siempre la defensa de los bufalos
por lo cual gand el predicado de "ene-
migo numere uno del campesinado
loretano’’, pero hasta el momento, en
la nueva administracién solamente ve-

mos a muchos ambiciosos gue guieren
obtener este mismo apelativo.

No ha cambiado nada. El bifalo
vale mas gue el hombre todavia.

Desarrollo copia de modelos
extranjeros

El modelo de desarrollo que mane-
ja el Estado hasta ahora en nuestra re-
gién amazdnica, es copia fiel del ex-
tranjero y en especial del de Brasil, de
donde provienen los bifalos.

La teoria y la practica se basan en
cosas que han visto los ingenieros en el
extranjero y no tienen en cuenta la
realidad existente en nuestro agro,
promoviendo entonces proyectos ma-
yormente mal enfocados en la pro-
blematica regional.

Niegan nuestras propuestas gue se
sustentan en nuestra experiencia en la
zona. Los profesionales quizd tengan
la técnica pero nosotros tenemos la
practica de siglos en la produccion.

El proyecto bufalos es copia fiel del
desarrollo capitalista brasilefio, pero
solo consierando su aspecto técnico,
negando el costo social en la experien-

cia de ese pais.

Los patrones como agentes
de desarrollo socio-armanico

E| proyecto esta dirigido a la crian-
za extensiva de bufalos, orientado a
favorecer a un pequefio grupo de la
poblacién (patrones, comerciantes e
inclusive a miembros de la burocracia)
v no al pequefio y mediano campesino.

Nosotros conocemos a los patrones
como explotadores de sus obreros, del
campesinado en general y de las tierras
y reeursos naturales existentes. Su ob-
jetivo es sacar el mayor provecho posi-
ble con poca inversidn no importan-
doles la destruccidon de los recursos
naturales. Al hombre trabajador le pa-
ga mal, no cumple ni siquiera con la
ley del sueldo minimo vy menos aln
con las leyes sociales existentes. “En-
ganchan” al campesino mediante prés-
tamos (habilitacion), comprometién-
dose a entregar al patrdn toda su co-
secha por un monto gue en muchos
casos es inferior a la mitad del precio
oficial pagado por las empresas esta-
tales.

La tierra y los recursos naturales
son explotados en forma extensiva
(poca produccién por hectérea).

El proyecto Biifalos expulisa a nativos y riberefios de sus dreas de cultivo y asentamiento.
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Con el proyecto buafalos se for-
talece esta forma de produccion.
Vemos entonces, como un  grupo
de explotadores se beneficia con esta
inversion estatal.

El estado pretende un desarrollo
socio-armonico de la region, sin em-
bargo favorece a los patrones otorgan-
do miles de millones para el proyecto
bfalos, en vez de fomentar y apovyar
a las organizaciones campesinas y asi
contribuir a acabar con la cadena de
intermediarios y habilitadores, acorde
a lo expresado por el Ministro de
Agricultura en el [| CUNA,

El patrén no es productor agrario
sino explotador agrario y por eso no
puede ser agente del desarrollo socio-
armonico. Es el poder econdmico po-

‘Iitico en el campo, y con &gl proyecto

bafalos ve fortalecida su posicion. El
proyecto, sus criterios y filosofia, so-
lamente considera a los patrones co-
mo posibles beneficiarios.

El proyecto no trata de incentivar
la crianza familiar intensiva otorgan-
do al peguefio campesino un bifalo,
como ha sido la experiencia llevada a
cabo en la India y en Asia tropical.

En un comienzo se buscaban “‘cria-
deros pequefios’” como beneficiarios
del proyecto, pero, al fijar la canti-
dad minima en 100 animales, defi-
nitivamente el proyecto se puso del
lado de los grandes patrones.

En consecuencia, el proyecto be-
neficia solamente a un pequefio grupo
de poder de la poblacion rural.

En general, el Estado poco hace
por el sector mas empobrecido. El
proyecto budfalos perjudica nuestra
produccion, economia vy a nuestros
derechos ciudadanos.

No nos encontramos en condicio-
nes de discutir la rentabilidad eco-
nomica de este proyecto, pero si
podemos discutir la rentabilidad so-
cial.

Por eso, no estamos de acuerdo gue
el Estado utilice recursos econémicos
para favorecer a un pequefio grupo de
poder, recursos gue servirian mejor
para atender a la gran mayoria de pe-
quefios y medianos campesinos, que

poblamos las 3,000 comunidades de la
region, de acuerdo a la Constitucion
Politica y a los postulados del gobier-
no actual.

El conflicto por la tierra

Acaparamiento por parte
de los patrones

Una de las condiciones basicas para
la crianza de bufalos es el de poseer
grandes extensiones de terreno. El mé-
dulo inicial de 100 animales necesita
como minimo de 200 ha. de pasto vy al
cabo de 2 afios, 400 ha. de pasto. El
Ministerio de Agricultura presta sus
servicios al dar un certificado de po-
sesion especial al bufalero. Es asi como
el Proyecto BUfalos, provoca la con-
centracion de tierras en manos de
unos cuantos patrones poderosos, con
lo cual se da origen a los latifundios
en la regiébn, cuyas consecuencias
sociales son facilmente medibles en
otras zonas del pafis y en Brasil, donde
el problema social ocasionado es tan
fuerte, que nuestros hermanos cam-
pesinos brasilefios tienen que asaltar
las haciendas para poder comer. Alli
aparecidé un pequefio pero poderoso
grupo gue son los duefios de grandes
extensiones de la amazonia y que pa-
ra mantener sus dominios cuentan
con sus propios ejércitos o grupos
armados.

MNuestra organizacidon estd exigien-
do desde hace ya varios afios, el re-
conocimiento de nuestras comunida-
des campesinas {riberefias y nativas),
déndonos la titulacién comunal de to-
do el sector de nuestras comunida-
des, pero siempre nos ha sido nega-
do. Pero en cambio, para colaborar
con los bufalos, el Ministerio de Agri-
cultura da certificado sin ningdn pro-
blema para grandes extensiones a los
patrones, resultando un acaparamien-
to de las tierras en manos de unos
pocos.

El ministerio esta involucrado

Las islas, que casi todos los afios
se inundan son los terrenos mas férti-
les para nuestros cultivos, como son
la yuca, el arroz, maiz, frutas y ver-
duras y ademas es el lugar donde es-
tan asentadas varias comunidades. Son
estas islas v las riberas los suelos aptos
para la agricultura (de temporada), las

que segun el Ministerio de Agricultu-
ra estan deshabitadas.

Oficialmente, el Ministerio manejz
una serie de criterios para la seleccion
de las areas para la explotacion de bu-
falos. Estos criterios son las siguientes:

— Abundancia de recursos forrajeros

— Areas no inundables

o Eoca densidad poblacional y de cul-
tIvos. }

— Gran extension superficial.

Hasta existe una Resolucion Direc-
torial MNo. 002-84-RA XXII-L/DRA-
AR gue indica que cuando se trata de
instalar blifalos en terrenos donde es-
taf asentadas las comunidades, debe
prevalecer los intereses de éstas. Pero
en la realidad, no sucede de esta ma-
nera.

En la capital distrital de Fernando
Lores, el distrito mas poblado, hay 5
bufaleros instalados ademds de la esta-
cion de Cuarentena de Santa Ana gue
pertenece al propio proyecto. Dos de
los bufaleros tienen sus animales pe-
gados a la capital distrital Tamshiyacu,
un pueblo de 2,000 habitantes, causan-
do dafios y perjuicios, botando a nues-
tros hermanos campesinos de sus tie-
rras. Més adelante haremos el inven-
tario de los problemas existentes, cau-
sados por los certificados de posesion
que entrega el Ministerio sobre tierras
que estamos trabajando, lo que aumen-
ta el conflicto social contra los patro-
nes, pero éstos ganan por tener el apo-
yo del Estado.

Proletarizacion

El Ministerio presiona a nuestros
hermanos campesinos y a nuestra
organizacion para que comercialicen
o simplemente cedan sus tierras a los
bufaleros, aprovechando el desconoci-
mienta del sentido de propiedad que
tiene el campesinoc negandole la pro-
piedad de sus tierras por el simple he-
cho de no contar con un documento
oficial gue lo acredite como duefio o
en .algunos casos simplemente des-
conociendo los certificados de pose-
sién o de usufructo temporal {caso de
las comunidades de Santa Rosa, Yaca-
pana y San Antonio).

En algunos casos el bufalero ofre-
ce trabajo como peones a quienes han
cedido sus tierras. De esta forma se
estd estimulando la proletarizacion



11

n.

afo 6,

Amazoni a | ndi gena (1986),

del campesinado , mientras que otros
campesinos  huyeron a la ciudad.

Justamente, donde estan los patro-
nes hay una densidad poblador muy
grande, pero el Ministerio de Agricul-
tura no se siente limitado por nada
ni siquiera por sus propios criterios,
menos alin por nuestros justos recla-
mos, pero seguiremos luchando por-
que se trata de nuestras vidas y de
nuestro futuro.

Los patrones han manejado el sis-
tema de la comercializacién vy la ha-
bilitacion para explotarnos pero “gra-
cias’”’ al proyecto bufalos este conflic-
to social se ha agudizado con un ele-
mento mas: la lucha por la tierra, aho-
ra en forma mas clara.

Nuestra lucha

Queremos recordarles cudl es la po-
sicion de nuestra organizacion campe-
sina sobre el problema de la tierra.

a. Reconocimiento de todas las comu-
nidades riberefias y nativas.

b. Titulacibn comunal de las tierras y
recursos naturales en el sector de
cada comunidad.

c. Que la distribucén de las tierras esté
en manos de las propias comunida-
des. :

d. Anulacién de los titulos de propie-
dad y certificados de posesion de
las personas gue estdn mezquinan-
do las tierras.

E| Proyecto Biifalos actlia en contra
de nuestra plataforma de lucha. En
vez de darnos la titulacion comunal,
el Estado apoya a los patrones para bo-
tarnos de nuestras tierras. Es por eso
gue estamos firmes en la lucha porque
se trata de la base para nuestra produc-
cién. Sinos guitan la tierra, nos quitan
el alma.

Dafios y perjuicios

Segln lo expuesto, es requisito te-
ner 2 hectdreas de pasto como minimo
por cabeza, para poder entregar los
animales al beneficiario. Ahora bien,
este requisito no se ha cumplido en
ningln caso.

Los buafalos han sido entregados
a personas que no disponfan de las
instalaciones requeridas y en poco

Las arganizaciones campesinas de Loreto han cusstionado la rentabilidad social del proyecto
hafalos gue favorece la formacion de latifundios.

tiempo estos animales terminaron con
los escasos pastos, y, al no tener cer-
cos (o no estar en buenas condicio-
nes) comenzaron a comer nuesfros
sembriaos.

Hemos visto también coémo un bi-
falo hambriento, al no tener pasto pa-
ra comer, No respeta cercos y ni si-
quiera el rio, arrasando todo a su paso.

Ningln patron estaba preparado pa-
ra recibir los blfalos, pero los funcio-
narios los entregaron sin considerar
los inmensos problemas que ocasionan.

Siendo un proyecto promovido por
e! Estado, los patrones han tenido y
tienen grandes facilidades (hemos ha-
blado de las facilidades que tienen con
respecto a la tenencia de la tierra pero
también las tienen en el apoyo técnico
y crediticio) lo que hace que no tengan
en cuenta los atropellos que realizan
sus animales contra nosotros.

Bajo estas circunstancias, el fun-
cionario puUblico se encuentra condi-
cionado convirtiéndose en el abogado
del criandero de buafalos, aconsejéan-
donos no reclamar por los dafios adu-
ciendo gue “no tenemos ley para re-
clamar”’. Nos presionan para que acep-

temos las tasaciones ‘‘técnicas’ de los
dafios y perjuicios de los cultivos de
acuerdo a los intereses del patron, uti-
lizando precios irreales para la valo-
rizacion de nuestro trabajo y obli-
gandonos a aceptar una miseria mien-
tras que nosotros nos quedamos sin
comer. :

Los funcionarios de este proyecto,
encabezados por su jefe el Dr. Juan
Claudio Soldevilla, trataron inicialmen-
te de llegar 1 un acuerdo entre las co-
munidades y los patrones convencien-
do a las primeras a aceptar la presen-
cia de los bifalos en su zona. En cada
acta de reuniones pusieron una clausu-
la determinando que en el futuro los
problemas ocasionados por los anima-
les eran de responsabilidad del bufale-
ro y no del proyecto.

El Ministerio de Agricultura se lava
las manos a pesar de haber sido esta
institucion el promotor de estos pro-
blemas . Consideran como un descui-
do del bifalero el hecho de no costruir
cercos con el dinero otargado para tal
efecto y determina que debemaos ser
nosotros quienes solucionemos el con-
flicto con el patrén, que demds estd

* decir, nunca nos hace justicia.
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El proyecto presenta ademas diver-
sos problemas de tipo judicial, princi-
palmente con nuestros hermanos que

se niegan a dejar sus tierras o exigen

el pago por dafios y perjuicios en sus
sembrios. A nuestros dirigentes se los

acusa publicamente de ser agitadores -

y terroristas, por el solo hecho de de-
fender nuestros derechos.

Estos problemas no son nuevos. La
UNAP redlizé experimentos en la
isla Parlamento y los bafalos nadaron
y destruyeron chacras rio abajo, hasta
llegar a la comunidad de San Rafael.
Lo mismo ocurridé en la ciudad de
Pevas, cuando los animales de la isla
Zancudo, al no tener nada que comer,
la invadieron, debido a una creciente
del rio en 1982,

La administracion pidblica niega to-
dos estos hechos y visualiza los con-
flictos como un simple descuido por
parte de los bufaleros sin reconocer

que los litigios que se presentan estan .

enmarcados dentro de la problemati-
ca social promovida por ella misma.

Las mentiras ““Técnicas” del proyecto
bafalos.

Docilidad de los bafalos

“Son animales dociles, mansos, que
permiten ser manejados por nifios de
corta edad, sin peligro alguno”, segin
la propaganda y lo demuestran los al-
tos funcionarios posando en una foto
con una cria. Pero la realidad es un
poco mas cruda.

Una vez recibidos los animales, sin
haber cumplido |os requisitos fijados,
el patron los deja en el monte para que
los bufalos rocen el monte y haga sus
propios pastos, mostrando su forma
extensiva de trabajo. Cuando acaban
con los pastos instalados, van a buscar
su comida a nuestras chacras y nohay
cerco ni rio que respeten.

E! patron Del Cuadro de la zona de
Porvenir, rio arriba, tenia 5 animales
qgue sus peones no podian capturar
para trasladarlos a otro sitio. ZA eso
[laman docilidad? La comunidad tuvo
que cazar estos animales para poder

trabajar en sus chacras.

ldéntico caso ocurrio con los bufa-
los de Montoya (patron de la misma
zona); los animales se metieron en el
rio buscando comida en otra parte.

Actualmente hay 4 bifalos en la co-

" munidad de Justicia (15 km. abajo de .

Porvenir} viviendo en forma totalmen-
te salvaje, sin poder ser capturados has-
ta el momento. Los animales, por la
forma extensiva de crianza, han perdi-

do por completo su docilidad.

Experiencia y practica

Consideramos que muchas de las
experiencias técnicas sobre la crianza
de blfalos en forma experimental son
muy discutibles. Solamente se cono-
cen los estudios de la UNAP y actual-
mente los del Instituto de Investiga-
ciones de la Amazonia Peruana (I1AP)
quien maneja un hato de bafalos
en forma experimental, no comer-
cialmente y en condiciones no compa-
rables con las circunstancias reales
de la regién.

Por ejemplo, podemos hablar sobre
la reproduccion de los bufalos. Se-
gin informacion oficial el porcentaje
de nacimientos en un hato llega a su-
perar el 850/a anual, pero segln expe-
riencias realizadas en Italia v en la In-
dia, una reproduccién del 500/o0 es
mas factible. Tampoco los experimen-
tos del 11 AP [legan al 850/0 en &ptimas
condiciones con pastos mejorados.

_Desde vya, ningln patron llega en la

préctica a esa reproduccion a pesar de
la propaganda; ni el Ministerio de Agri-
cultura con sus calculos de aumento
del hato en los 20 afios de pago del
crédito, calcula en base a este porcen-
taje de reproduccion.

En la propaganda se esta desorien-
tando concientemente a los posibles

" beneficiarios del proyecto y al pablico

en general.

El bifalo come de todo

Segun la propaganda, el bafalo pue-
de comer todo el monte, haciendo
creer que este animal hace su propio
pasto comiendo como un tractor. Sin
embargo, el bdfalo demuestra una
preferencia por los cultivos de nues-
tras chacras a pesar de tener sus “‘pas-
tos naturales’’, desecha el monte y op-

ta por convertir en pastos nuestras cha-

-porgue

" cras y nuestras purmas. Ademas no es

aconsejable gue coma de todo porque
el monte tiene plantas venenosas que
pueden matar al bufalo. Conocemos
algunos casos en que se presentd este
problema y que los campesinos fueron
acusados de haber matado a los anima-
les.

Produccion de leche y traccion

La explotacion del bifalo serfa
de triple proposito, pero nos damos
cuenta gue en [a practica tanto la pro-
duccion de leche como la tracciéon no
ocurre justamente porgue el patréon no
estd interesado en desarrollar este as-
pecto mas intensivo de la explotacion
de bufalos. El maneja sus bufalos de
la misma manera gue las vacas que

tenfa o tiene, aprovechando solamen-

te su carne. Ademds no hay forma de
hacer llegar la leche a la ciudad en for-
ma fresca vy la mayoria tampoco estd
interesado en la elaboracion de pro-
ductos lacteos.

Carne para la ciudad

Necesitamos e proyecto bufalos
segin las motivaciones de
éste, no comemos suficiente cantidad
de proteinas en Loreto. Caso con-
trario se debe importar carne del ex-
tranjero. {Quiere decir entonces, que
para comer protelnas hay gue traer
carne de afuera? La propaganda de-
sorienta a la opinion publica porque
se pueden obtener prateinas con cul-
tivos apropiados vy la crianza de ani-
males ‘menares, con un rendimiento
mayor por ha. que la de la explota-
cion extensiva de bafalos.

No se ha considerado la promo-
cion de animales menores (cerdos,
gallinas, patos) o la produccion de
peces gue no requieren gran inver-
sion y gque son actividades que el con-
junto del campesinado de la region
conoce por tener anos de experien-
cia en su manejo, o la incentivacion
del ganado vacuno también conoci-
da.

Ademds a qué precio llegara la
carne de bafalo a lquitos, y quién
podréd comerla a ese precio? ¢0 es
que solamente estara al alcance de
algunos platazapas que puedan darse
el lujo de comer carne a diario?
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Sabemos que hay patrones que
han dejado la produccién de vacas
sustituyéndolas por bdfalos que pue-
den ser obtenidos con muchas faci-
lidades, entonces, el efecto en el mer-
cado serd mas pequefio que el que nos
guiere hacer creer la propaganda del
proyecto.

Para dar de comer carne diariamen-
te a toda la poblacion loretana tanto
rural como urbana se necesitan 500,000
hectareas de pastos instelados. Los
funcionarios publicos manejan ciertas
ideas que solo son posibles en suefios,
los cuales no tienen |imites y cuyas
implicancias reales no consideran, a
pesar del alto costo social que provo-
can.

Nuestra poblacion infantil

En la propaganda se menciona  es-
pecialmente la deficiencia de protei-
nas de nuestra poblacion infantil, pe-
ro sabemos que solucionar este pro-
blema no es el objetivo principal del
proyecto bufale. Quizd se refieran
a los nifios de los platazapas pero de
ninguna manera a los nuestros, porque
al quitarnos las chacras no hacen mas
que empeorar nuestra situacion en el
campo. Los nifios siempre funcionan
muy bien en la propaganda pero en la
realidad se mueren en nuestros brazos
como de costumbre.

Uso racional de las islas

El proyecto habla del uso racional
de las islas de los grandes rios, colo-
cando ahi bufalos, pero acaso botar el
monte o el gramalote con nuestro
sudor y el machete, para luego sem-
brar yuca, manf, chiclayo, arroz, maiz,
platano, frutas y verduras éno es aca-
s0 dar a la tierra un uso racional?

Empleo y mayores ingresos

Este objetivo solamente significa
mayores ingresos para los patrones
faunque algunos de ellos cuestionen
esto porgue la crianza de bdfalos no
es tan rentable como el proyecto lo
explica). Con respecto a ser una fuen-
te de empleos, ésto es solamente vali-
do para aquellos campesinos despoja-
dos de su tierra que, al pasar a trabajar
con el patron se convierten en peo-
nes, proletarizandose.

La administracion del proyecto

Finalmente nos preocupa el finan-
ciamiento que se estd haciendo desde
la compra de animales y manteniendo
hasta las regalias a funcionarios y be-

neficiarios del proyecto.

No hay claridad en la cantidad
fijada para la importacién de 10,000
cabezas de bafalos. La cifra ya estaba
determinada con antelacion al proyec-
to.

Consideramos que esta cifra debra
haber sido el resultado de un estudio
previo de factibilidad, como también
la escala que se pensaba implementar.
Otro interrogante que surge es sobre
los precios de los animales que se es-
tdn comprando.

¢{Cémo es posible que la UNAP vy el
Ministerio compren en 1976 cada ma-
cho a $300 vy cada hembra $ 150 al
Brasil y b afos mas tarde el proyecto

bufalo compre con fondos de la COR- "~

DELOR cada macho a $ 850 y cada

hembra a $1,000?

Comprobamos que en 5 aflos ha
habido un aumento de 6670/o para
las hembras y 2830/0 para los machos
siempre calculando en délares, {como
poder explicar estas operaciones?

El crédito que dan a los patrones es
tan bajo (189/0) mientras que noso-
tros teniamos que pagar 1109/0 0 mas
por el préstamo recibido para el arroz.
Ademas tienen facilidades de pago a
20 afios, periodo que sobrepasa la can-
tidad de afios que puede vivir un bifa-
lo (En la actualidad se han bajado los
intereses, nosotros pagamos 459/o vy
los bufaleros el 129/0 entonces no
cambid nada}.

Si tenemos en consideracion que
cada afio un bafalo tiene cria, las
condiciones promocionales del crédito
deberian darse por no mas de 10 afios,
pero cuando de patrones se tra-
ta no hay Ifmites para sus beneficios.

Para concluir cuestionamos el ma-
nejo del fondo de la CORDELOR
que, en vez de ser utilizado para la

~ promocion de cultivos de panllevar,
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se usa para otorgar préstamos a los
bufaleros con el fin de construir cer-
€Os, que en su gran mayoria lo desti-
na a otro fin.

Si nosotros pedimos prestado dine-
ro para 5 hectéreas de arroz y tenemos
solamente 2 porque el préstamos no
alcanza, nos quitan el crédito; y nos
insultan [lamandonos “estafadores”,
pero en cambio a los patrones no les
dicen nada. {¢A ésto llaman justicia?

Ill  CONCLUSIONES

En torno a estos puntos de susten-
tacion sefialamos en resumen por qué
motivos estamos en contra del Proyec-
to Bufalo v lo que éste genera.

1. La ideologia del proyecto es de
un desarrollo regional capitalista
que excluye al campesinado nativo
y riberefio pobre.

2. El proyecto parte de supuestos in-
terpretando erréneamente la reali-
dad de nuestra region.

3. El proyecto apoya la instalacion en
la region del latifundismo toman-
do como modelo el estilo brasilefio.

4. Con el fuerte apoyo a los patrones,
el proyecto profundiza la contra-
diccion de clases ya existentes en el
medio rural provocando el creci-
miento de las tensiones sociales.

5. El proyecto favorece la concen-
tracion de tierras en manos de un
grupo reducido de poder que, son
paraddjicamente los menos necesi-
tados de esta tjerra.

6. El proyecto incrementa la proleta-
rizacion del campesinado y la mi-
gracion a la ciudad.

7. La actividad del proyecto limita a
la mayoria de campesinos medianos
Yy pequenos a integrarse en forma
igualitaria en la dindmica de la pro-
duccién vy desarrollo regional vy
nacional.

8. No existiendo dreas desocupadas o
deshabitadas en nuestra regién,
ocasiona constantemente la usur-
pacidn de tierras y cultivos agravan-

aaAa T EERERER SO PRI S

do los problemas existentes del
campesinado.

9. La poblacién en general ha sido

confundida con la propaganda del
proyecto bifalo,

10. Nuestros dirigentes y algunos cam-
pesinos han sido acusados judicial-
mente de ser agitadores.

11. Los dafios y perjuicios no son con-
siderados.

12. Nuestros reclamos no son escucha-
dos y menos alin nuestras propues-
tas sobre la distribucion de las tie-
rras y el desarrollo rural en general.

13. La administracién del provecto
tiene que ser investigada y contro-
lada.

14. Existe una falta total de respeto
al campesino, cuestion ésta que
contradice lo expuesto en nuestra
Constitucién y los postulados del
actual gobierno.
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blaciones nativas (Comision de Plan de Gobierno de lzquierda Unida)

Afio 6 No. 11 (1986) _

¢Qué hacer con el 1LV? {David StoH)

Turistas, Empresas y Nativos: determinacion y dominacidn de la rela-
cion mercantil genérica {Jiirg Gasché)

Bafalos. Un programa regional de despojo a los campesinos de fa
Selva (FEDECAMA, COPAPMA, COPAPLO, COPAPRACAS).
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