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AGRO YANESHA busca alcanzar
precios justos para los productos de
las comunidades Amuesha. Con un afio
de trabajo en la capacitacion agrope-
cuaria y dando facilidades a las comu-
nidades para la comercializacion, he-
mos obtenido buenos resultados. Con
esto estamos demostrando que la baja
produccion y la mala economia no es
responsabilidad de los nativos sino de
los pésimos servicios de comercializa-
cion y de los bajos precios, hoy en
dia, controlados por los colonos y co-
merciantes.

Por medio de la organizacibn de
Agro Yanesha y con la cooperacion
de todas las comunidades, nos estamos
organizando para vender los productos
donde mas conviene. La ventaja de
vender productos de una central es
gue ofreciendo una mayor cantidad
de productos se puede organizar la
venta.para exigir el precio del merca-
do, gue es mucho mds alto que el pre-
cio ofrecido por los comerciantes.

Agro Yanesha tiene un bote y un
motor que usamos para transportar
productos y viveres entre las comuni-
dades y los compradores. Eliminamos
la ganancia de los intermediarios. Agro
Yanesha solo cobra los gastos de
transporte y lo que es mas impor-
te: liberamos a las comunidades de la
dependencia y obligacién de vender
sus productos a colonos o negociantes
gue monopolizaban el transporte y la
comercializacion por su poder econd-
mico. '
Agro Yanesha compra productos y
los almacena hasta el tiempo de la ma-
yor demanda. Esta operacion necesita
una reserva de capital, pero el capital
de los comuneros es insuficiente. Co-
mo su economfa es inestable, tienen
que vender sus productos inmediata-
mente para pagar deudas o hacer com-
pras. :
Una central que junta los productos
de un grupo de comunidades como A-
gro Yanesha beneficia a los pequefios
productores ‘porgue se presenta como
un competidor de los comerciantes. Se
pueden ofrecer asi precios justos a los
comuneros y vender al precio que so-
porta el mercado. Se pueden vender y
distribuir productos a comunidades
quienes también tienen una gran de-
manda de alimentos fuera del tiempo
de cosecha o que no tienen tierras a-
propiadas para diversos productos.

La operacion de Agro Yanesha con
la educacién de comuneros evita los
enganos sobre el valor y peso de sus a-
nimales o productos. La organizacion

de las comunidades y los proyectos de .

trabajo comunal permiten su indepen-
dencia de los colonos y los comuneros
ya no tienen que aceptar precios tan
bajos por su trabajo o mercaderias.
Controlando la venta dé productos,
Agro Yanesha ha luchado efectivamen-
te para alcanzar los precios en la zona.
Aunque los colonos nos critiquen, ya
aceptan precios. mds cercanos del valor
verdadero, si no, no comen.

Agro Yanesha estd aumentando sus
servicios, acumulando siempre mas ex-
periencia. Entregando ma&s ganancia
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por los productos a quienes trabajan
la tierra hay posibilidades reales de a-

rrancar y mejorar la situacion de las

comunidades. En estas epocas de cam-
bio e inseguridad con la entrada de
carreteras, colonos y empresas de o-
tros intereses buscamos una mejor
organizacion y defensa de los grupos
nativos.

PROYECTOS DE AGRO-YANESHA
PARA EL ANO 81-82

El AGRO-YANESHA, se constituye
en el Valle de Palcazu con 16 Comu-
nidades amuesha integradas, siendo su
domicilio legal en la Comunidad de

Shiringamazi del distrito de Huanca-
bamba, Provincia de Oxapampa y el
Departamento de Pasco.

Siendo sus objetivos del AGRO-
YANESHA, ser la Central de Promo-
cion y Comercializaciéon de Productos
Agricolas de las Comunidades,

El AGRO-YANESHA fue creado el
15 de Noviembre de 1977 en una A-
samblea Ordinaria del Congreso de las
Comunidades Nativas Amuesha, en la
Comunidad de Loma Linda; que es la
sede del Congreso Amuesha, El AGRO-
YANESHA, trabaja con 16 Comunida-
des del Valle de Palcazu, y funciona
bajo el control de las Comunidades a
través del Congreso de las Comunida-
des Nativas Amuesha.

PRECIOS DE PRODUCTOS DE AGRO YANESHA:

Para Pagamos Soles/Kilo Vendemos Soles/Kilo
Arroz 80 (en chala) 170 (pelado)
Maiz 40 50 :
Frejoles 150 180

Mani 230 270

Achiote 100 150

Carne de Res 620 (menos costo de transparte) 620

Carne de Cerdo 450 s im0 i 450

REFERENCIAS

El AGRO-YANESHA, se creo el 15
de noviembre de 1977 vy es el organis-
mo que trabaja para mejorar la produc-
cion de ganados, y conocer el trata-
miento y cuidado. Asimismo, sobre el
mejoramiento de la produccién agrico-
la, v conocer la problemaética de la a-
gricultura y ganaderia. Ya el afio 1979
se tomo acciones en las Comunidades
realizando las siguientes actividades:

a) Mes de agosto de 1979, se reali-
za la primera Capacitacion Veterinaria
en la Comunidad de Loma Linda, con
22 jovenes de diferentes Comunidades
Amuesha por el técnico Ing. David To-
lliday.

b) Mes de Febrero de 1980, se reali-
za la segunda Capacitacion de Avicul-
tura en la Comunidad de Union de la
Selva Cacazu.

c) Mes de Mayo de 1980, se realiza
la tercera Capacitacion en la Comuni-
dad de Shiringamazl con 22 jovenes
de diferentes Comunidades Promoto-
res-Auxiliares Veterinarios.

d) Mes de Agosto de 1980, se reali-
za la cuarta Capacitacion en la Comu-
nidad de Shiringamaz( con 22 jdvenes
de diferentes comunidades. ;

La Central de Promociéon y Comer-
cializacion AGRO-YANESHA, trabaja
para buscar mejores precios y merca-
dos de nuestra produccion.

Las comunidades del Valle Palcazu
estamos tomando mads acciones en tra-
bajos de nuestras tierras a fin de pro-
ducir mas para tener fuentes de ingre-
so de nuestras comunidades para asi
demostrar que como nativos también
sabemos trabajar organizados. Basta ya
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de recriminaciones por parte de los pa-
trones, que andan diciendo que los
nativos no saben trabajar, son muy o-
ciosos y viven afios en sus comunida-
des sin hacer nada. También siguen di-
ciendo que desde que el gobierno les
ha dado tierras se han vuelto mas o-
ciosos porque ya ni siquiera vienen a
trabajar con nosotros. La verdad es
que ya muchas de las comunidades no
salen a trabajar afuera; es que se estén
organizando: ya estamos muy cons-
cientes de que debemos trabajar en
nuestras propias comunidades para asi
demostrar que como nativos si sabe-
mos pensar y razonar.

Es por eso que AGRO-YANESHA
capacita a jovenes de las comunidades
en el conocimiento de como trabajar
para producir y mejorar la ganaderia.

Convoco a mis paisanos Amuesha,
a los hermanos Campas y todos los na-
tivos de la Selva a que sigamos adelan-
te con nuestras organizaciones, sea-
mos conscientes de la explotacion de
los intermediarios, que nos engafian,
estafan pagandonos poco por nuestros
productos y ellos vendiendo caro las
cosas.

Ruego a todos los jefés recomendar
a nuestra juventud gue las fuerzas de
trabajo deben hacerla dentro de las co-
munidades y no deben salir fuera a tra-
bajar porque dentro de nuestra comu-
nidad estd el futuro de nuestros hijos,
nietos y nuestra seguridad.

Anibal Francisco Cofiivo
Coordinador de AGROYANESHA
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